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Z sylwetki Gary’ego Beckera, ktéra niedawno zostata opublikowana na famach
czasopisma ,Decyzje”, dowiadujemy sie, ze ,Sednem podejécia ekonomicznego
Beckera sg trzy zalozenia, ktére konsekwentnie przyjmowat i ktérych nigdy nie po-
rzucil: o maksymalizacji uzytecznosci, o istnieniu stabilnych preferencji decydenta
oraz o dgzeniu rynku do stanu réwnowagi” (Domurat, 2020, s. 97). To podejscie jest
réwniez widoczne w niedawno wydanej w polskim tlumaczeniu przez Wydawnictwo
Naukowe PWN ksiazce Ekonomia Spoleczna. Co wplywa na zachowania jednostek,
ktérag Becker napisat w 2000 roku razem z Kevinem Murphym. Chociaz rozpatrywa-
ne sa w niej zachowania na rynkach nietypowych dla tradycyjnych zainteresowan
ekonomii, jak np. rynek matrymonialny, to mimo wszystko jest to ksigzka czysto eko-
nomiczna, w ktérej Autorzy prébuja ujaé wplyw spoteczny na zachowania jednostek
w formalne modele (znajdziemy w niej wiele matematycznych réwnan, funkcji uzy-
tecznosci, krzywych obojetnosci, zatozenia maksymalizacji itp.).

Becker i Murphy skupiajg sie na wzajemnych interakcjach miedzy sitami spo-
tecznymi a zachowaniem rynkowym, a interakcje te nazywaja ,rynkami wymiany
spolecznej” (s. 15). Jak sami stwierdzaja: , (...) spoleczny wplyw na zachowanie jed-
nostki jest powszechny, a nawet wszechogarniajacy” (s. 15). Bedzie ich zatem inte-
resowalo, w jaki sposéb czynniki spoleczne, tj. sieci spoleczne, kultura czy normy,
pomagajg okresli¢, czego ludzie chcg. Co wazne, analiza bedzie dotyczyta nie tylko
dziatan, ktére sa podejmowane przez jednostke na forum publicznym, gdzie naste-
puja grupowe akty konsumpcji, jak jedzenie w znanych restauracjach, chodzenie na
wybrane koncerty, do teatru, uczestnictwo w strajkach, posytanie dzieci do wybra-
nych szkél, lecz takze tych dziatan prywatnych, ktére réwniez moga podlegaé silnej
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presji spolecznej, ale niekoniecznie widocznych na zewnatrz, jak jedzenie ptatkéw
$niadaniowych reklamowanych przez znanego sportowca, placenie lub nie podat-
kéw, opieka nad osobami starszymi.

Idea, by bada¢ wplyw spoteczny na indywidualny wybér, nie byla w omawianej
ksigzce nowa. Gtéwny Autor, Gary Becker, powotuje sie miedzy innymi na Thorsteina
Veblena, uwzgledniajacego w swojej pracy wage spolecznych interakeji w nowocze-
snej ekonomii (np. ,ostentacyjna konsumpcja”), oraz na innych, ktérych interesowaty
relacje miedzy sitami spotecznymi a zachowaniami rynkowymi, jak James Coleman
czy tez Thomas Schelling. Autorzy omawianej ksigzki twierdza jednak, ze ich wktad
polega na bardziej systematycznej analizie i usystematyzowaniu wiedzy ,0 wplywie
cen na zachowania rynkowe, w ktérych spoleczne interakcje odgrywajg wazna role”
(s. 17). Tym, co odréznia omawiang ksigzke od prac np. Shellinga dotyczacych segre-
gacji na rynku mieszkaniowym czy pracy Veblena dotyczacych rynku dziet sztuki, jest
uwzglednienie roli cen réwnowagi na tych rynkach wymiany spoteczne;.

Ksigzka zostata podzielona na trzy cze$ci. W czeSci I znajdujg sie trzy rozdzia-
ly wprowadzajace. Obok zdefiniowania podstawowych pojeé¢ Autorzy modeluja na
poziomie ogélnym zachowania spofeczne. Wprowadzajg do funkcji uzytecznosci,
oprécz klasycznego zestawu débr x i vy, ,sily spoteczne” S, ktére nazywane sg tez
og6lnie kapitatem spotecznym. W ujeciu Autoréw ksigzki, zmiany S mogag podnosié
lub obnizaé¢ uzyteczno$é, ale nie na zasadzie przesuniecia tej funkcji, a zmieniajac
kraficowg uzyteczno$é jednostki z konsumpcji jakiego$ dobra. Uzyteczno$é zalezy za-
tem nie tylko od wlasnych preferencji, lecz takze od tego, co konsumujg inni. Ponadto
S ix to dobra komplementarne, czyli wzrost S powoduje wzrost krancowego popytu
na dobro x. Bardzo silna komplementarno$¢ oznaczataby, ze ludzkim zachowaniem
kierujg praktycznie sily spoteczne (norma, kultura, czynniki struktury spolecznej).

Czy zatem wybér indywidualny nie ma lub ma minimalne znaczenie? Wedtug Bec-
kera i Murphy’ego tak nie jest. Wybér indywidualny jest istotny na etapie dobierania
grupy odniesienia i innych form kapitatu spotecznego. W szczegélnoSci w krétkim
okresie ludzie rzeczywiScie mogg nie mie¢ do konca sprecyzowanych indywidual-
nych preferencji i wowczas kieruja si¢ w swych wyborach preferencjami grupy. Wy-
bory ich sg mocno ograniczone przez wplywy zewnetrze jak kultura czy tradycja. Na-
tomiast w dtugim okresie wybér indywidualny ma ogromne znaczenie, gdy jednostki
zmieniajg np. grupe odniesienia. Przykladowo Autorzy stwierdzaja, ze dzietno$¢ i jej
zmiany w dlugim okresie trudno jest wyjasni¢ wylacznie rozwojem gospodarczym
czy wzrostem wyksztalcenia kobiet. Ale mozna je wyjasni¢ poprzez uznanie wpltywu
zachowania si¢ znajomych, przyjaciol, sasiadéw i innych grup odniesienia.

Kolejng gléwnag teza, ktorg stawiajg Autorzy Ekonomii spolecznej w czeéci 1, jest to,
ze nieréwno$¢ miedzy grupami spotecznymi zalezna jest od stopnia komplementar-
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no$ci interakcji spotecznych i débr. Im wigksza jest ta komplementarno$¢ wewnatrz
tej samej grupy, tym bardziej czyni ja jednorodng. Jednoczesnie efekt ten wplywa na
wzrost réznic miedzy grupami. Tym mozna wedlug Autoréw wyjasnic¢ rézng prze-
stepczo$¢ w réznych dzielnicach czy miasteczkach, gdzie S — spoleczne sgsiedztwo
jest istotnym sktadnikiem tych réznosci.

Cze$¢ 1T ksigzki dotyczy formowania si¢ kapitatu spolecznego i jego réznych
postaci oraz tego, jak wplywa na koficowg uzyteczno$¢. Autorzy przygladaja si¢
problemom $wiata rzeczywistego: malzenstwom, cenom przedmiotéw kolekcjoner-
skich, pragnieniu statusu i segregacji mieszkaniowej. Prébuja wykazac, ze teoria
racjonalnego wyboru, w tym maksymalizacja uzytecznos$ci, nie wyklucza znaczenia
struktury spotecznej. Co wiecej, mozna dzieki niej zrozumieé, w jaki sposéb ksztat-
tujg si¢ struktury, czyli jak ludzie zostaja podzieleni na rézne kategorie. W czterech
kolejnych rozdziatach réznorodno$é populacji traktowana jest jako jedna z danych,
przyjmujac w uproszczeniu, ze dzieli si¢ ona na dwie grupy: lideréw i nasladowcéw
czy tez wyzyny i niziny spoteczne.

Taki uproszczony podzial przyjety zostal miedzy innymi w rozdziale na temat se-
gregacji i integracji w doborze sgsiadéw. Autorzy ograniczajg swoje analizy preferen-
cji grupowych w réznych srodowiskach (sgsiedztwach) do dwéch rodzajéw rodzin,
okreslanych jako H (,wysokie”) i L (,niskie”). OczywiScie H sg bardziej preferowa-
ni jako sgsiedzi. Ludzie chcg mieszkaé w poblizu os6b, ktére majg wiecej kapitatu
ludzkiego i wysoki prestiz. Zycie w poblizu takich oséb przynosi istotne korzysci ze-
wnetrzne. Podnosi prestiz jednostki i skutkuje waznymi powigzaniami w zakresie
nawigzywania kontaktow czy zatrudnienia.

Strukture sgsiedztwa wyznacza zatem proporcja H do wszystkich mieszkancow
(H + L). Przy zalozeniu, ze czlonkowie wewnatrz H i L sg identyczni, to znaczy majg
podobny dochéd, wiek, poziom edukacji, ch¢é placenia za mieszkanie w okreslo-
nym sasiedztwie zalezy od udogodnien, jakie oferuje dane sgsiedztwo, np. od urokéw
dzielnicy (w tym blisko$ci trasy przelotowej czy widoku na morze) oraz od charakte-
rystyki sagsiadéw mierzonej relatywng liczbg H. Jednym z kluczowych wynikéw ana-
lizy w omawianym rozdziale jest to, ze ceny mieszkan zaleza od tego, kto mieszka
w danej dzielnicy, nawet jesli dwie dzielnice sg pod innymi wzgledami identyczne.

Autorzy wspominajg o dwdch stanach réwnowagi. Jednym z nich jest integru-
jaca rownowaga, gdy ceny doméw w dwdch sgsiedztwach sg réwne oraz stata jest
struktura sagsiedztwa. Jednak w sytuacji, gdy proporcja H sie zwieksza i H sg gotowi
placié¢ wiecej niz L, to wéwczas jedynym stanem réwnowagi okazuje sie pelna se-
gregacja. Autorzy w tym rozdziale, dokonujac wielu zmudnych analiz matematycz-
nych i wyrysowujac wiele wykreséw, dochodzg do ciekawego wniosku. Nie tylko
polityczne dziatania ograniczajgce wolny rynek mieszkaniowy na przyktad poprzez

DECYZJE NR 35/2021 DOI: 10.7206/DEC.1733-0092.154 7 7



RECENZJA KSIAZKI

dyskryminacje cenows, lecz takze niczym nieograniczona konkurencja moze wy-
twarza¢ nadmierng segregacje (pod wzgledem ras, religii, dochodéw itp.). Spotecz-
nos$ci H moga wydawac bardzo duzo na szkoly, plywalnie i inne luksusowe rzeczy,
jak pola golfowe, tylko po to, by podnie$¢ podatki i warto$¢ nieruchomosci tak,
by byly powyzej mozliwosci niechcianych grup (L). Autorzy konkluduja, ze wysoki
poziom segregacji mieszkaniowej, niezaleznie od tego, czy jest wynikiem dzialania
rynku, czy panstwa, jest nieefektywny, poniewaz kazdy w ostatecznos$ci placi za
mieszkanie wigcej, niz wynikaloby to z krzywej réwnowagi.

Kolejny rozdziat, ktérego wspétautorem jest William Landes, porusza temat
rynku kolekcjonerskiego. Autorzy dzielg tym razem konsumentéw (podobnie jak
wczesniej rodziny w sgsiedztwach) na dwie gtéwne kategorie. Wprowadzone zosta-
je pojecie lideréw (L) i nasladowcow (F). Ci pierwsi ksztaltuja popyt, okreslajac, co
jest pozadane i wplywajac na pragnienia drugiej grupy. Nasladowcy, podazajac za
liderami, otrzymuja korzySci z powodu wyzszej uzyteczno$ci, ktéra zalezy nie tylko
od jakosci dobra i ceny, lecz takze od innych oséb, ktére kupuja te sama jakos¢. To
cze$ciowo moze wyjasnic niektére zjawiska w Swiecie kolekcjonerskim, gdzie mimo
podobnej jako$ci jedne dobra sg sprzedawane znacznie drozej niz inne. Przyktado-
wo liderzy sa w stanie wykreowa¢ znacznie wyzsze ceny obrazéw van Gogha niz
dziet takiego mistrza jak Monet, gdyz ten nie bedzie uwazany przez lideréw za tak
dobrego jak van Gogh. Co wiecej, niewielkie zmiany w opiniach ekspertéw mogg
prowadzi¢ do duzych zmian w cenach. Podobne zjawiska wystepuja na rynku wielu
débr konsumpcyjnych i rozwazania te rozwijane sa w kolejnym rozdziale na temat
rynkéw spotecznych i jakosci.

Ostatni rozdziat w czeéci 11, napisany wraz z Ivanem Werningiem, po$wiecony zo-
stal statusowi i nier6wnoéciom. Status traktowany jest tu jako zmienna endogeniczna
i szczegblna forma kapitatu ludzkiego, o ktérg mozna konkurowaé. Autorzy rozluz-
niajg tu wprowadzone w poprzednich rozdziatach zatozenia o statym rozktadzie oséb
miedzy dwie kategorie: wysoka (H) i niskg (L), zastepujac status rozkladem cigglym.
Status moze rosnaé poprzez wzrost dochodu, o ktéry z kolei mozna konkurowaé na
drodze ryzykownych dziatan, jak: wysitki przedsiebiorcze, spekulacje gietdowe, ha-
zard, kupowanie los6w na loterie czy przestepczosé.

Uzyteczno$¢ bedzie zalezata od konsumpcji (przyjeto zatozenie, ze réwna jest do-
chodowi) i statusu. W zwyklej funkcji uzyteczno$ci mamy malejacg krancows uzy-
teczno$¢ z konsumpcji, jednak jezeli uzaleznimy uzyteczno$¢ dodatkowo od statusu,
a status i konsumpcja to dobra komplementarne, to w przypadku wzrostu jednego
np. statusu, moze rosng¢ krancowa uzyteczno$¢ konsumpcji (np. débr z limitowa-
ng podaza jak loze VIP-owskie na koncertach czy meczach, prestizowe kluby itp.).
Ciekawe jest zatem spostrzezenie Autoréw dotyczace angazowania sie w dzialania
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ryzykowne, mimo ze ludzi cechuje powszechna awersja do ryzyka. Autorzy docho-
dza do wniosku, ze poprzez ryzykowne dziatania, jak wysitki przedsiebiorcze czy na-
wet przestepczo$é, nie tylko mozna podniesé¢ dochéd, lecz takze jednoczesnie status
i szybciej doprowadzi¢ do wzrostu uzytecznosci na zasadzie komplementarnosci tych
zmiennych. Konkurencja o status moze podnosi¢ efektywnosé.

W ostatniej juz czeSci II1 ksigzki Autorzy zapowiadajg, ze przedstawig systema-
tyczng analize dynamiki tworzenia si¢ i rozpadu mody, kultury oraz norm. Pod-
kreslaja, ze religia, szkolnictwo i rodzina daza do wyksztalcenia norm zachowan
i indywidualnych nawykéw. Ciekawa obserwacja Beckera i Murphy’ego jest to, ze
jezeli mtodzi ludzie majg wpojong warto$é szacunku dla starszych i zasady, aby za-
pewni¢ rodzicom wsparcie na staro$é, to preferencje réwiesnikéw, wychowanych
w podobny sposéb przez swoich rodzicéw, wzmacniajg takie zachowania. Jednak
r6zne zabezpieczenia spoteczne moga redukowaé wplyw nauk rodzinnych na utrzy-
manie swoich rodzicéw na staro$¢. Gdy dzieje sie tak w catym kraju, zmniejsza to
réwniez presj¢ rowiesnikéw, by opiekowac si¢ rodzicami. Przewrotny rezultat jest
taki, ze emeryci, majac ubezpieczenie spoleczne, mogg ostatecznie mieé gorszg sy-
tuacje z powodu jego istnienia.

Ksigzka Ekonomia spoleczna do prostych lektur nie nalezy. Skierowana jest
gtéwnie do teoretykéw i spodoba sie zwlaszcza osobom, ktére pracujg w nurcie
ekonomii neoklasycznej. Moze stanowic inspiracj¢ do rozwijania modeli o nieoczy-
wiste zmienne. Z jednej strony cenie w niej konsekwencje i prébe modelowania uzy-
tecznosci, w ktérej uwzglednia sie wpltyw spoleczny na indywidualne preferencje
jednostki. By¢ moze nie znajdziemy w tej ksiagzce nowych idei. Autorzy odwoluja
sie do Veblena i konsumpcji na pokaz lub do Colemana, ktéry pisat o powszechnym
zréznicowaniu statusu w réznych systemach spotecznych. Tym, co stanowi jednak
warto$¢ dodana, jest ujecie znanych zagadnien w funkcje uzytecznosci i szukanie
punktéw réwnowagi ksztattowania cen.

Z drugiej strony, rozpoczynajac te lekture, mialam nadzieje na bardziej otwarte
spotkanie dwéch nurtéw badan: ekonomii i innych nauk spotecznych, jak chociaz-
by psychologia. Spotkanie, ktére zaowocuje integracjg uwielbianej w teoriach neo-
klasycznych operacjonalizacji w postaci matematycznych modeli, a z drugiej strony
uwzglednieniem tych zmiennych ,czysto ludzkich” w modelach, ktére jak wiemy
z ekonomii behawioralnej pokazujg wiele odstepstw od racjonalnych zachowan
w $wietle zatozen teorii ekonomicznych. Mam jednak watpliwosci, czy to sie udato.
W szczegdlnosei czytelnik moze czué niedosyt z powodu znikomej ilosci dowodéw
empirycznych na poparcie przedstawianych tez czy chociazby bardziej wyrazistych
przyktad6w je ilustrujgcych.
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