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Abstrakt

Cel: Pokazanie sytuacji materialnej polskich gospodarstw domowych w okresie kry-
zysu finansowo-ekonomicznego.

Metodologia: W celu zebrania pelnych i aktualnych informacji na temat poziomu
biezacych dochodéw gospodarstw domowych, ich oszczednosci, dziatan asekura-
cyjnych podejmowanych w celu poprawy sytuacji materialnej, subiektywnej oceny
warunkéw materialnych oraz sposobéw gospodarowania srodkami pienieznymi,
w badaniu bezpoérednim zastosowano metode wywiadu kwestionariuszowego na
probie 1896 gospodarstw domowych.

Whioski/oryginalnosé: W niniejszym artykule autor prébuje spojrze¢ na zagadnienie
sytuacji materialnej polskich gospodarstw domowych w okresie kryzysu finansowo-
ekonomicznego. W wyniku przeprowadzonych badan uchwycono strukture oszczed-
nosci w ankietowanych gospodarstwach oraz cel ich przeznaczenia. Przeanalizowano
takze dzialania zaradcze i asekuracyjne podejmowane przez gospodarstwa domowe
w celu poprawy warunkéw materialnych. W wyniku przeprowadzonych badan bezpo-
$rednich udalo sig réwniez dokonaé oceny badanych gospodarstw w zakresie warun-
kéw materialnych i sposobéw wykorzystania posiadanych srodkéw pienieznych.
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Abstract

Purpose: The article aims to present the financial situation of Polish households
affected by financial and economic crisis.
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Method: A direct survey based on questionnaire interviews with 1896 households
was conducted in order to collect full and up-to-date information on the level of their
current incomes, savings, and preventive measures taken to improve the material
situation, the subjective assessment of the material conditions and the allocation of
monetary resources.

Conclusions/Originality: The article provides a thorough insight into the influence
of a financial and economic crisis on the financial situation of Polish households.
Based on the conducted survey, the structure of the households’ savings, the chan-
ges therein, as well as their projected uses were identified. The preventive and
remedial measures that households take to improve their material conditions were
also analysed. The direct survey provided an opportunity to evaluate the selected
households with respect to their material conditions and the allocation of cash
resources.

Keywords: crisis, consumption, behavioral consumption, households

JEL: A12, C18, C46, D03, D12, D18, D69, E21

| Wstep

W jezyku potocznym stowo ,kryzys” stuzy okresleniu réznych sytuacji, ktérych wspélnym mia-
nownikiem jest aspekt zagrozenia. Tak wigc méwi sie o kryzysie wartosci, kryzysie rodziny, kry-
zysie finanséw publicznych, kryzysie terroryzmu, kryzysie takiej czy innej tozsamosci — tutaj,
w przeciwienstwie do oryginalnego greckiego desygnatu pojecia, wyraznie pojawia sie zagro-
zenie. Mozna zatem powiedzie¢, ze kryzys wystepuje w kazdej sferze dziatalnosci cztowieka,
artykutujac kulminacjg oddzialywania niekorzystnych determinant, objawiajaca sig gwattow-
nym zalamaniem. W ujeciu ekonomicznym przez kryzys rozumie sig gwaltowne zmniejszenie
aktywnosci gospodarczej (produkcji, zatrudnienia i inwestycji), co w efekcie przyczynia sie do
naruszenia stanu réwnowagi ekonomicznej i ostabienia rozwoju gospodarczego danego kraju
badz regionu. W swym klasycznym ujeciu, na gruncie teorii ekonomii, kryzys jest jedna z faz
cyklu koniunkturalnego, ktéra charakteryzuje sig gwattownym spadkiem aktywnoéci gospo-
darczej, badz ktérej towarzysza negatywne trendy, przy zalozeniu, Ze stan taki utrzymuje sie co
najmniej przez pét roku. Klasyczny kryzys, bedacy przejsciem z fazy ekspansji do fazy depresji
i pojmowany jako zalamanie wzrostu gospodarczego, czyli zmniejszenie dziatalnosci gospo-
darczej, cechuje sie zmniejszeniem wielkosci produkeji krajowej, nakladéw przeznaczonych na
inwestycje, spadkiem realnych dochodéw ludnosci, a w konsekwencji takze zmiang poziomu
i struktury konsumpcji gospodarstw domowych.

Kryzys pojmowany jako zmniejszenie dziatalnosci gospodarczej jest okreslany przez ekonomi-
stéw mianem kryzysu gospodarczego (ekonomicznego). Jednakze oprécz tego rodzaju kryzysu
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w teorii ekonomii wyrdznia sig rowniez kryzysy walutowe i kryzysy finansowe, ktérych pojecia
nie sg tozsame!.

Obecny kryzys finansowo-ekonomiczny zapoczatkowany w 2008 r. zaskakuje rozlegloscig oraz
glebokoscia negatywnych konsekwencji. Kryzys ten jest nastgpstwem wielu wspétzaleznosci,
ktére maja swoje Zr6dto w przemianach w sektorze bankowym oraz w oddziatywaniu tzw.
megatrend6éw, do ktérych zaliczy¢ mozna m.in. globalizacje podziatu pracy i wiedzy, narastanie
ryzyka gospodarczego i finansowego, zmiany demograficzne, a takze wylanianie sig nowego
porzadku ekonomicznego i politycznego (Zalega 2012). Zmiany zachodzace w gospodarce §wia-
towej, bedace konsekwencja kryzysu finansowego-ekonomicznego, okazaly sie zbyt gltebokie, aby
jakikolwiek kraj mégt sig przed nimi uchroni¢. Kryzys dotknat takze Polske, jednakze w rela-
tywnie mniejszym stopniu niz wigkszo$¢ krajéw uprzemystowionych czy tez niektérych krajow
naszego regionu.

We wspélczesnych warunkach glebokiej wspétzaleznosci gospodarek poszczegdlnych krajow
zadne pafistwo nie moze czu¢ sie odporne na zachodzace w globalnej skali zjawiska. Przenikaja
one w spos6b najbardziej bezposredni i niemal natychmiastowy wskutek przeptywéw kapita-
towych. Przeniesienie probleméw ze sfery finansowej na gospodarke realng skutkuje zmniej-
szeniem popytu. Ograniczenie rozmiaréw popytu wystepujace u naszych gtéwnych partneréw
handlowych rzutuje posrednio na zmniejszenie produkcji takze u krajowych przedsigbiorcow,
wskutek znacznego zmniejszenia mozliwosci eksportowych. To z kolei prowadzi do mniej efek-
tywnego wykorzystania krajowych czynnikéw wytwérczych, w tym czynnika pracy. Wzrost
bezrobocia niewatpliwie ma swoje przetozenie na sytuacje materialng gospodarstw domowych
i w efekcie prowadzi nie tylko do obnizenia poziomu konsumpcji gospodarstw domowych, ale
takze do jej pogorszenia.

W Polsce tak naprawde nie zaobserwowano kryzysu, a jedynie spowolnienie gospodarcze. Mozna
to ttumaczy¢ z jednej strony stabilnym systemem bankowym, w ktérym duze znaczenie przy-
wiazuje sig do depozytéw jako Zrédet finansowania dziatalnosci kredytowej bankow, a takze
niepozyskiwania funduszy w procesach sekurytyzacji ani dokonywania przez banki inwesty-
cji w papiery wartoSciowe powstate w wyniku tych proceséw - z drugiej za$ nizszym anizeli
w gospodarkach rozwinietych stopniem zadluzenia gospodarstw domowych i przedsiebiorstw.

W 2009 r. Polska jako jedyny kraj w Europie osiagneta dodatni wzrost gospodarczy. W pewnym
sensie byt to wynik korzystnego splotu okolicznosci, takich jak: ostabienie zlotego, brak proble-
mow w sektorze budowlanym oraz stosunkowo duzy elastyczny rynek pracy. Istotng role ode-
gral takze naptyw funduszy europejskich (i ich lepsza absorpcja) oraz niemiecki plan wsparcia
rodzimego sektora motoryzacyjnego, zakladajacy przyznawanie premii przy ztomowaniu starego

' Szerzej na temat rodzajow kryzysu w gospodarce rynkowej w: Kaminsky G.L., Reinhard C.M. (1999) The Twin Crises: The Causes of

Banking and Balance-of-Payments Problem. The American Economic Review, Vol. 89; Mishkin ES. (2002) Ekonomika pienigdza, bankowosci
i rynkdw finansowych. \Warszawa: Wydawnictwo Naukowe PWN; Rogoff S.K., Husain A.M., Mody A., Brooks R., Oomes N. (2003) Evolution
and Performance of Exchange Rate Regimes, IFM Working Paper, \WP/03/243, Washington.
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auta i zakupie nowego. Do tego dochodzi stosunkowo mata zaleznosé¢ od eksportu. Polska jest
w poréwnaniu z innymi krajami Unii Europejskiej gospodarka mato otwarta. Stosunek obro-
téw handlowych do PKB w Polsce to okolo 80%. Zalamanie sig globalnego handlu w wyniku
$wiatowej recesji dotkneto polska gospodarke w znacznie mniejszym stopniu. Nie bez znaczenia
okazala sig silna konsumpcja wewnetrzna. Wkitad popytu krajowego we wzrost PKB w 2010 .
wyniést 4,4 punkty procentowe, podczas gdy wktad eksportu netto byt ujemny i wyniést
0,6 punktu procentowego. Ponadto wzrost dochodu rozporzgdzalnego w gospodarstwach domo-
wych i poprawa sytuacji finansowej przedsigbiorstw wptywaty pozytywnie na wydatki kon-
sumpcyjne gospodarstw domowych.

Do zwiekszenia popytu wewnetrznego w Polsce w 2010 r. przyczynilo sie takze spozycie
oraz przyrost zapasow. Natomiast kolejne dobre informacje gospodarcze uruchamialy mecha-
nizm samosprawdzajacej sie prognozy: banki, przedsigbiorstwa i konsumenci zaczely wie-
rzy¢, ze recesji da sie uniknaé, co stalo sig samoczynnym elementem wzrostu gospodarczego
(www.nietakikryzysstraszny.pl/images/Raport_Otwarcia.pdf 07.04.2012).

W celu okreslenia zaleznosci zachodzgcej migdzy kryzysem a konsumpcja i zachowaniami
nabywczymi przeprowadzono badania bezposrednie dotyczace sytuacji materialnej i struktury
konsumpc;ji polskich gospodarstw domowych. Sama organizacja badan bezposrednich kon-
sumpcji byta zwigzana z precyzyjnym okresleniem zaréwno podmiotu, jak i miejsca przeprowa-
dzenia badan. Podjecie wlasciwych decyzji w tym zakresie jest niezwykle istotne, gdyz z duzym
prawdopodobienstwem gwarantuje, ze wynik przeprowadzonego badania bedzie mégt stanowic
podstawe do sformutowania niezafatszowanych i rzetelnych wnioskéw dotyczacych nie tylko
sytuacji materialnej, lecz takze struktury konsumpcji oraz zmian w wydatkach konsumpcyjnych
gospodarstw domowych.

W artykule, z uwagi na ograniczone ramy opracowania i jego temat, skoncentrowano sig wylacz-
nie na przeanalizowaniu sytuacji materialnej polskich gospodarstw domowych w okresie kry-
zysu, a mianowicie oméwiono: oszczednosci posiadane przez gospodarstwa, dziatania aseku-
racyjne podejmowane przez nie w celu poprawy sytuacji materialnej, subiektywna ocene mate-
rialng oraz sposoby gospodarowania §rodkami pienigznymi.

W celu zebrania petnych i aktualnych informacji na temat sytuacji materialnej, struktury
konsumpcji oraz zachowan nabywczych gospodarstw domowych, w badaniu bezpoérednim
zastosowano metode wywiadu kwestionariuszowego. Metoda ta okazala sie pomocna zaréwno
w opisie wystepujacych zjawisk, jak i sprawdzeniu wystepowania okreslonych relacji miedzy
nimi a swiadomoécig badanych. Dzigki jej zastosowaniu uzyskano wiele cennych informacji na
temat réznych aspektéw zachowan konsumentéw na rynku, a zwlaszcza na temat motywéw ich
postepowania, opinii i postaw. Udalo sig w ten sposéb m.in. wyjasni¢ charakter dziatan podej-
mowanych przez ankietowanych w celu poprawy warunkéw materialnych, a takze wyjasnic
determinanty, ktére doprowadzity do zmian w strukturze wydatkéw konsumpcyjnych - zwlasz-
Cza zmian w Spozyciu Zywnosci.
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Przed przystapieniem do badan zasadniczych przeprowadzono badania prébne na zbiorowosci
25 gospodarstw domowych. Ten pilotazowy wywiad kwestionariuszowy miat na celu sprawdze-
nie doboru i komunikatywnosci pytan zamieszczonych w kwestionariuszu ankietowym oraz
prawidlowosci uktadu ankiety. W efekcie tych badan dokonano poprawek w uktadzie kwestio-
nariusza, rezygnujac z niektérych pytan i wprowadzajac w ich miejsce nowe, a takze modyfi-
kujac niektore z nich. Nalezy réwniez wspomnie¢ o tym, ze przy konstrukeji kwestionariusza
wywiadu wykorzystano wyprébowane techniki stosowane powszechnie w badaniach rynko-
wych i marketingowych.

7 uwagi na niewyczerpujacy charakter badan niezbedne byto dobranie préby. W tym celu
w pracy wykorzystano czesto stosowang w badaniach socjologicznych metode doboru celowo-
kwotowego (tj. ple¢, wiek, poziom wyksztalcenia), w ktorej zaklada sie, Ze proba jest reprezenta-
tywna dla catej populacji tylko wtedy, gdy struktura préby z punktu widzenia kluczowych cech
jest identyczna ze strukturg badanej zbiorowosci.

Przyjetymi w badaniu cechami, oprécz demograficzno-spotecznych, takich jak: pte¢, wiek,
wyksztalcenie czy liczba 0séb w gospodarstwie domowym, bylo réwniez miejsce zamieszkania.
Material empiryczny zawarty w pracy pochodzi z badan bezposrednich przeprowadzonych
w formie kwestionariusza ankietowego na prébie 1896 gospodarstw domowych w okresie od
czerwca do wrzeénia 2011 r. w dziesieciu najwiekszych miastach Polski. Zgodnie z przyjetymi
zalozeniami badawczymi w prébie znalazty sig osoby powyzej 18. roku zycia, ktére posiadaty
samodzielno$¢ finansowa i podejmowaty decyzje nabywcze na rynku produktéw zywnoscio-
wych i niezywnoSciowych. Nalezy zaznaczy¢, ze respondenci byli traktowani jako przedsta-
wiciele gospodarstw domowych i wystepowali w ich imieniu. Pomiaru, oprécz autora badan,
dokonata przeszkolona w tym celu grupa studentéw z Wydzialu Zarzadzania Uniwersytetu War-
szawskiego i Akademii Leona KoZminskiego w Warszawie. Badania zostaly w catosci sfinanso-
wane przez Wydzial Zarzadzania Uniwersytetu Warszawskiego.

Podstawowym celem zaprojektowanych i przeprowadzonych badan empirycznych byto uchwyce-
nie struktury konsumpcji oraz specyfiki zachowan nabywczych gospodarstw domowych w okre-
sie kryzysu, a takze analiza i ocena zmiany w sferze zaspokajania potrzeb konsumpcyjnych,
z uwzglednieniem Zrédet gromadzenia srodkéw pienieznych na finansowanie konsumpgji.

Dla celéw badawczych sformulowano 15 hipotez o charakterze ogélnym, ktére zostaly zweryfi-
kowane w nastepstwie przeprowadzonych badan. Biorgc pod uwage temat niniejszego artykutu,
w odniesieniu do sytuacji materialnej polskich gospodarstw domowych w okresie kryzysu, sfor-
mutowano trzy hipotezy badawcze:

1) obnizenie dochodéw gospodarstw domowych (bedace nastgpstwem spowolnienia gospodar-
czego) wywoluje klopoty dnia codziennego, ktére przejawiaja sie czesto w sytuacji niemoz-
noéci pelnego zaspokojenia podstawowych potrzeb konsumpcyjnych odczuwanych przez
konsumentdw, a takze stanowi zagrozenie dla utrzymania dotychczasowego standardu zycia
i stwarza poczucie braku bezpieczenstwa;
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2) pogorszenie sytuacji finansowej gospodarstw domowych w okresie kryzysu znajduje swoje
odbicie w bardziej racjonalnym gospodarowaniu $rodkami pienieznymi;

3) zachowania adaptacyjne gospodarstw domowych w warunkach kryzysu przejawiajq sig
w podejmowaniu dodatkowych prac zarobkowych, ktére czesto nie sa zwiagzane z wyuczo-
nym lub wykonywanym zawodem.

Zebrany w trakcie badan bezposérednich materiat zawierat wiele informacji o duzej liczbie jedno-
stek. Material ten nastepnie uporzadkowano, tzn. poddano grupowaniu i zliczeniu oraz wstepnej
ocenie pod wzgledem kompletnosci informacji. Przeprowadzona weryfikacja i ocena zebranego
materialu badawczego pozwolily na wyeliminowanie bledéw wypelnienia, niedoktadnosci zapi-
s6w, bled6éw logicznych i systematycznych. Z wyjsciowej liczby wywiadéw, wynoszacej 1900
respondentéw, pozostato 1896 kwestionariuszy. W dalszym postgpowaniu poddane one zostaty
procesowi kodowania, natomiast utworzony na bazie zbiér danych przetworzono pakietem staty-
stycznym. Zastosowanie pakietu analizy statystycznej programu SPSS 14.0 PL wraz z pakietem
AMOS oraz Matlab 7.14 umozliwilo dokonanie w stosunkowo krétkim czasie analizy informacji
uzyskanych w wyniku przeprowadzenia badan metodg wywiadu standaryzowanego. Nastepnie
po zgrupowaniu, zliczeniu i wstepnym opisie zebranych danych dokonano ich analizy jakoscio-
wej i iloSciowe;j.

|  Dobér préby badawczej i jej charakterystyka

Badania dotyczace sytuacji materialnej gospodarstw domowych zostaty przeprowadzone w dzie-
sieciu najwiekszych miastach Polski, na probie 1896 respondentdéw w okresie czerwca-wrze$nia
2011 r. W prébie, zgodnie z przyjetymi zalozeniami badawczymi, znalazly sig osoby powyzej
18. roku zycia. W badaniach uczestniczylo 54,8% kobiet i 45,2% mezczyzn. Rozklad badanych
wedlug plci i wieku byt zgodny z rozktadem populacji generalnej. Wazng zmienng przy bada-
niu konsumpcji ma miejsce zamieszkania. W prébie respondentéw, zgodnie z przyjetymi zalo-
zeniami badawczymi, znalazly sig osoby zamieszkujace najwieksze miasta Polski: Warszawe,
Krakow, L6dz, Poznan, Wroctaw, Szczecin, Gdansk, Katowice, Lublin i Bialystok. Kazde miasto
reprezentowato 188-190 oséb, stanowiac ok. 10% badanej populacji.

W badaniu zadano respondentom pytanie o poziom wyksztalcenia. W kwestionariuszu wywiadu
przedstawiono cztery kategorie wyksztalcenia: podstawowe, zasadnicze zawodowe, srednie
i wyzsze. Najsilniej reprezentowane byly osoby z wyksztatceniem $rednim. Co drugi ankieto-
wany legitymowat sig tym poziomem wyksztalcenia. Co pigty ankietowany uzyskat wyksztalce-
nie wyzsze. W badanej prébie najmniejsza grupe stanowity osoby z wyksztalceniem podstawo-
wym (13,6%) oraz zasadniczym zawodowym (15,3%).

Warto takze zwr6ci¢ uwage na to, ze ponad 4/5 respondentéw byto aktywnych zawodowo. Nie
pracowalo natomiast szesnastu na stu badanych. Proporcja aktywnych i biernych zawodowo
w badanej populacii jest zblizona do tej, ktéra odnosi sie do krajowego rynku pracy.
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Blisko 2/5 badanych stanowily osoby bedace reprezentantami dwuosobowych gospodarstw
domowych, natomiast co trzeci ankietowany reprezentowat gospodarstwo trzyosobowe. Z kolei
co piaty respondent pochodzil z czteroosobowego gospodarstwa domowego, a jedynie jeden na
49 ankietowanych byl przedstawicielem jednoosobowych gospodarstw domowych.

Wérdd badanych 40,6% nie miato na utrzymaniu dzieci, natomiast 32,1% miato jedno dziecko,
za$ 22,5% ankietowanych — dwoje dzieci. Zaledwie co dwudziesty respondent reprezentowat
gospodarstwa domowe wielodzietne.

Prawie polowa respondentéw okreélila swojg sytuacje ekonomiczng jako dobra, za$ co trzeci
ankietowany jako zla. Prawie co dziesigty respondent okreslit swéj status ekonomiczny jako
bardzo dobry, natomiast co dwudziesty ankietowany ocenit swoja obecna sytuacje materialng
jako bardzo zla.

Najwieksza grupe wéréd respondentéw stanowity osoby, ktérych miesigczne dochody per capita
miescily sig w przedziale 2001,00-3000,00 zt. Prawie dla co trzeciego ankietowanego miesigczny
dochdd na 1 osobe w gospodarstwie nie przekraczat 2000,00 z1. Dla co dziesiatego ankietowa-
nego dochéd miescit sie w przedziale od 3001,00 do 4000,00 z! miesiecznie na 1 osobe w gospo-
darstwie domowym. Najmniejsza grupe wérdd respondentéw stanowity gospodarstwa, w ktérych
dochéd per capita wyniést powyzej 5000,00 zI miesigcznie.

|  Wysokosé dochodow gospodarstw domowych

Poziom biezgcych rozporzadzalnych dochodéw ludnosci jest kluczowym ekonomicznym
wskaznikiem ksztattowania konsumpcji, wspétdecydujac lacznie z innymi determinantami
o desygnowaniu kwot wydatkowanych na zaspokojenie potrzeb konsumpcyjnych. Mozna zatem
powiedzie¢, ze dochody, jakie uzyskiwane sg przez konsumentdéw, stanowig ekonomiczny filar
funkcjonowania kazdej rodziny, okreslajac tym samym standard Zycia, poziom konsumpcji
i mozliwosci zaspokajania potrzeb wspélnych i indywidualnych cztonkéw gospodarstw domo-
wych (Carroll 1997; Flavin 1981; Shefrin, Thaler 1988; Zalega 2012).

W sytuacji gdy pieniadz jest kluczowym ogranicznikiem konsumpcji, szczegélne istotnego zna-
czenia zaczynaja nabiera¢ zmiany w poziomie i zakresie zréznicowan dochodéw per capita.
Oznacza to, ze dla oceny struktury konsumpcji gospodarstw domowych istotne znaczenie,
oprocz osigganego dochodu przez poszczegélnych jego cztonkéw, majg takze warunki miesz-
kaniowe oraz wyposazenie w dobra trwatego uzytku. Wszystko to ma bezposéredni wplyw na
indywidualne postawy i zachowania konsumentéw, rzutujac na ich zachowania rynkowe, bez
wzgledu na relacje do sytuacji obiektywnej.

Ankietowanych bioracych udzial w badaniu poproszono o okreslenie wysokosci dochodu przy-
padajacego miesiecznie na 1 osobe w ich gospodarstwie domowym. Dochody te zaklasyfiko-
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wano do szesciu grup, z ktérych dochody do 1000,00 zt moga zostaé¢ okreslone jako ,dochody
niskie”. Do tej kategorii zaliczalo sig prawie 14% ogétu badanych rodzin. Warto przy tym zwrécié
uwage, ze czternastu na stu uczestnikéw badania dysponowalo miesigcznie jedynie kwota poni-
2€j 1000,00 z! per capita, przy czym najnizszy poziom deklarowanych dochodéw wynosit nawet
ok. 850,00 zl na 1 osobe.

Dochody miesigczne na 1 osobg w wysokosci 1001,00-2000,00 zt uzyskiwato 27,4% badanych,
a w granicach 2001,00-3000,00 z! - az 2/5 ankietowanych. Pozostale rodziny osiggaly nieco
wyzszy poziom dochodéw. I tak, 3001,00-4000,00 zt — co 10 respondent, 4001,00-5000,00 zt
- 5,6% ankietowanych, za$ miesiecznym rozporzadzalnym dochodem przekraczajacym 5000,00
zl mogto pochwali¢ sie zalewie 3,2% badanych.

Nalezy oczywiscie wzia¢ pod uwage, ze czes¢ ankietowanych mogta w sposéb swiadomy zani-
zy¢ otrzymywany miesigcznie rozporzadzalny dochéd. Dotyczy to gléwnie tych oséb, ktérych
dochody pochodzg z pracy wykonywanej nielegalnie. Niemniej nawet w tym przypadku uzy-
skane wyniki nie sg zbyt wysokie.

Przeprowadzone badania pozwalajg takze na obserwacje wplywu réznych czynnikéw na poziom
biezacych dochodéw (tabela 1). Szczegélnie duzy wplyw na poziom biezacych dochod6éw bada-
nych gospodarstw domowych maja takie cechy jak: wyksztalcenie ankietowanej osoby, liczba
0s6b w rodzinie oraz miejsce zamieszkania.

W swietle przeprowadzonych analiz statystycznych okazalo sig, ze poziom wyksztalcenia, jaki
reprezentowaly badane gospodarstwa domowe, r6znicowat wysokosé dochodu osigganego per
capita (wspoélczynnik korelacji Spearmana r = 0,120, przy p = 0.01). Jezeli wzia¢ pod uwage
rodziny o niskim miesiecznym rozporzadzalnym dochodzie (do 2000,00 z1), to np. wsréd oséb
z wyksztalceniem wyzszym do tej kategorii zalicza sig prawie 2/5 ankietowanych. Wraz ze spad-
kiem poziomu rozporzadzalnego dochodu ich odsetek wzrasta, by wsrdd oséb legitymujacych sie
wyksztalceniem podstawowym osiagnaé poziom 43,5%.

Jeszcze bardziej widoczny jest wptyw liczby 0sdéb pracujacych na wysoko$¢é dochodéw gospo-
darstw domowych (warto$¢ wspétczynnika korelacyjnego Pearsona r = 0,391, przy p < 0.01).
W gospodarstwach domowych, w ktérych pracowat ankietowany, wskaznik niskich dochodéw
dotyczyt 46,3% badanych.

Uwzglednienie miejsca zamieszkania réznicuje w statystycznie istotny sposéb badang zbiorowo$¢é
gospodarstw domowych pod wzgledem kryteriéw wyréznionych w tabeli 1, chociaz trzeba podkre-
§li¢ mniejsza site tego zréznicowania anizeli w przypadku liczby oséb pracujacych czy wyksztal-
cenia (wspélczynnik V-Cramera = 0,119, przy p < 0.01). Biorac pod uwage miejsce zamieszkania
respondentdw, okazalo sie, ze najwiecej rodzin o niskich dochodach pochodzi z Lodzi (15,9%), Bia-
tegostoku (15,7%) i Poznania (15,1%). Zdecydowanie najmniej os6b deklarujacych niskie dochody
w swoich rodzinach pochodzito z Katowic (10,7%), Szczecina (12,8%) i Wroctawia (13,0%).
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Tabela 1 | Poziom dochodu na 1 osobe w ankietowanych gospodarstwach domowych w 2011 r. (w %)

. 1001,00— 2001,00- 3001,00- 4001,00— powyiej

Cechyankistowanych —— do10000020yunr’on st sggpost o000 5000004 50000020
Ogdtem 139 214 39,9 10,0 5,6 32
Wiek:
18--25 lat 14,6 26,5 42,2 9,3 43 31
2644 lat 135 243 40,0 12,0 6,9 33
4564 lat 13,2 28,6 3.4 13,6 6,2 4,0
65 lat i wigcej 143 30,2 43,0 5.1 5,0 24
Ptec:
Kobiety 149 28,5 4,3 8.2 47 24
Mezczyini 12,9 26,3 38,5 11,8 6,5 4,0
Wyksztatcenie:
Podstawowe 15,0 28,5 471 6,1 23 1,0
Lasadnicze zawodowe 12,4 26,3 38.4 12,3 6,6 4.0
Srednie 14,4 289 36,0 9,1 15 35
Wyisze 13.8 25,9 381 119 6,0 4.3
Aktywno$¢ zawodowa:
Pracujacy 1.1 20,6 39,5 12,6 6,9 41
Niepracujacy 16,1 30,2 40,3 14 43 1.7
Miejsce zamieszkania:
Warszawa 13.8 21,3 429 12,4 6,1 3.5
Krakéw 135 28,1 391 10,8 5.4 31
todz 15,9 30,0 313 9,2 5,0 26
Poznan 15,1 26,9 38,7 10,3 5,1 33
Wroctaw 13,0 218 39,4 10,5 59 34
Siczecin 12,8 28,0 11 9,1 5.2 3.2
Gdansk 13,6 26,9 40,2 10,3 5,6 34
Katowice 10,7 212 39.4 1,1 6.9 41
Lublin 149 29,6 38,6 8.9 5,2 28
Biatystok 15,7 28,2 42,3 6,2 5,0 26

7rédto: badania wlasne.

Na poziom dochodu przypadajacego na 1 osobe w gospodarstwie domowym, statystycznie istot-
nie wplywat wiek respondentéw (wspdlczynnik korelacji Pearsona r = -0,074, p < 0.01). Najnizsze
dochody (do 2000,00 z! na 1 osobg) wskazywaty najczesciej osoby z grupy wiekowej 65 lat i wig-
cej (44,5%). Dochody w przedziale 2001,00-4000,00 z! wskazaly przewaznie osoby w przedziale
wiekowym 26-44 lata — 52,0%, natomiast dochody w przedziale 3001,00-5000,00 z! respon-
denci z grupy wiekowej 45-64 lata (19,8%). Z kolei najwyzsze dochody — powyzej 5000,00 zI na
1 osobe w gospodarstwie domowym deklarowali respondenci zaliczani do grupy wiekowe;j
26-44 lata. Co dziesiaty ankietowany z tej grupy wiekowej w 2011 r. wskazal wlasnie na taki
dochéd per capita w swoim gospodarstwie.
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|  Oszczednosci w badanych gospodarstw domowych

Oszczednosci stanowia te czes¢ rozporzadzalnych dochodéw, ktére nie zostaly wydane na bie-
zaca konsumpcje. Mozna zatem powiedzied, ze oszczednosci stanowig przesuniecie konsumpcji
w czasie. Wybor miedzy biezacg konsumpcja a oszczedzaniem uzalezniony jest przede wszyst-
kim od subiektywnych preferencji jednostki co do biezacej i przyszlej konsumpcji. Nalezy jednak
pamigtac o tym, Ze sfera szeroko rozumianej konsumpcji i oszczedzania stanowi uklad, ktdry jest
wielostronnie powigzany z otoczeniem. Zaleznosci i interakcje, jakie wystepuja miedzy sferg
konsumpcji i oszczedzania a otoczeniem, wymusza koniecznoéé permanentnego monitorowania
zmian w otoczeniu pod katem identyfikacji nowych determinant i uwarunkowan konsump-
cji i oszczedzania oraz zachowan konsumenckich. Otoczenie sfery konsumpcji i oszczedzania
nalezy rozpatrywac jako system, ktéry tworzg uwarunkowania bedace wynikiem nie tylko trans-
formacji gospodarczej, ale takze postepujacych w gospodarce proceséw globalizacji i interna-
cjonalizacji. Zmiany, jakie dokonuja sie w otoczeniu gospodarstwa domowego, maja charakter
ekonomiczny i pozaekonomiczny. Zmiany o charakterze ekonomicznym dotycza gtéwnie pod-
miotéw rynkowych, podczas gdy zmiany o charakterze pozaekonomicznym, powstate w wyniku
oddziatywania nowych uwarunkowan, wiaza sie najogélniej ze znacznym przewartoéciowaniem
dziatan i zachowan konsumentéw, zmiang ich postaw, dazen, aspiracji, hierarchii wartosci,
zmiang fundamentalnych celéw oraz zmianami w procesie podejmowania decyzji przez czion-
kéw gospodarstw domowych.

Potrzeba oszczedzania w gospodarstwach domowych pojawia sie w zwigzku z r6znymi moty-
wami, czesto wywolanymi przewidywaniem wystapienia pewnych potrzeb w przyszlosci
i koniecznoscig ich zaspokojenia. Mozliwo$é oszczedzania powstaje dopiero w sytuacji, gdy
srodki finansowe gospodarstw domowych sa na tyle duze, Ze po zaspokojeniu potrzeb wiscero-
gennych, zwiazanych z ich funkcjonowaniem, powstaje nadwyzka. Wykorzystanie tej nadwyzki
na cele oszczedzania zalezy od sklonnosci gospodarstw domowych do oszczedzania, ktdrej
miarg jest m.in. relacja oszczednosci do PKB. W Polsce sktonnos¢ do oszczedzania jest niewielka
(zwlaszcza w gospodarstwach domowych z osobg bezrobotna) w poréwnaniu z wigkszoscig
krajéw rozwinigtych.

Wedtug P. Lunta i S. Livingstone’a (1995: 622) oszczedzanie, niezaleznie od wartos$ci ekonomicz-
nych, zaspokaja potrzeby psychologiczne trwale skorelowane z systemem wartosci i osobowoscia
konsumenta, a takze jest zwigzane z preferencja czasu, samokontrolg czy awersjg do ryzyka.
Podejmujac decyzje o oszczedzaniu, gospodarstwa domowe moga kierowac sig motywami: prze-
zorno§ci, ostroznoéci, potrzeby niezaleznosci, przedsigbiorczosci, checi wykorzystania wyzszej
stopy procentowej, zwigkszenia dobrobytu, pozostawienia spadku czy skapstwa (Keynes 2003).
I tak, przejawem motywu przezornosci moze by¢ che¢ zgromadzenia srodkéw na starosé, ksztat-
cenie itp. Z kolei motyw ostroznosci wynika z przewidywania mozliwo$ci wystapienia réznych
nieoczekiwanych zdarzen, takich jak utrata pracy, choroba oraz checi zabezpieczenia sig przed
takimi ewentualnos$ciami. Wyzsza stopa procentowa sktania gospodarstwa domowe do groma-
dzenia oszczednos$ci, dajac mozliwo$é powigkszenia zgromadzonego kapitatu. Oszczedzajacy
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kieruje sie mozliwoscig uzyskania dodatkowych korzysci w zwigzku z przewidywang zmiang
ceny pewnych aktywéw. Dazenie do zwiekszenia dobrobytu w przyszlosci kosztem konsumpcji

biezacej jest czynnikiem zwiekszajacym sklonno$é do oszczedzania. Natomiast motyw skgpstwa
wplywa na oszczednosci przez ograniczenie biezgcych wydatkéw.

Wymienione motywy i cele oszczedzania wplywajg istotnie na kierunki oraz formy lokowania
czasowo wolnych srodkéw. Z uwagi na to, ze majg one Zrédlo w psychice cztowieka, ich wptyw
na indywidualne decyzje konsumentéw nie jest doktadnie zbadany. W centrum zainteresowan
wspoélczesnych ekonomistéw znajduje sie motyw przezornosci. Zostat on uwzgledniony w mode-
lach H. Leland (1968), H.M. Shefrina i R.H. Thalera (1981, 1988) oraz M. Kimbal (1990), jako
proba przyblizenia do rzeczywistosci modelu cyklu zycia A.K. Ando i F. Modiglianiego (1963)
i hipotezy dochodu permanentnego M. Friedmana (1957), w zwigzku z obserwowanymi odstep-
stwami od nich.

W przeprowadzonym badaniu zaledwie prawie co czwarty respondent deklarowat posiadanie
zasob6w finansowych w postaci pieniedzy, lokat bankowych lub papieréw wartosciowych.
Ponad 3/4 ankietowanych przyznala jednak, ze w ich gospodarstwach domowych nie ma zad-
nych oszczednosci, w tym niecate 6% stwierdzilo, ze w okresie przed pojawieniem sig kryzysu
gospodarczego mieli jeszcze jakie$ zaoszczedzone pieniadze, jednakze juz je w catosci wydali
(tabela 2). Ten stosunkowo niski odsetek respondentéw deklarujacych posiadanie jakichkolwiek
oszczednoéci mozna po cze$ci thumaczy¢ niechecia badanych do podania faktycznych informa-
cji na temat rezerw finansowych w ich gospodarstwach domowych badz trudnoscia w ich okre-
§leniu (ta ostatnia sugestia odnosi sie gtéwnie do najmtodszych respondentéw z grupy wiekowej
18-25 lat oraz do badanych legitymujacych sie wyksztalceniem podstawowym).

Tabela 2 | Oszczednosci w ankietowanych gospodarstwach domowych

Gospodarstwa domowe (w %)

Cechy ankietowanych — - — -
Posiadajace oszczednosci Nieposiadajace oszczednosci
Ogétem 234 16,6
Wiek:
1825 lat 14.8 85,2
2644 lat 234 16,6
45—64 lat 30,1 69,9
65 lat i wigcej 25,3 17
Plec:
Kobiety 22,6 114
Mezczyini 24,2 75,8
Wyksztatcenie:
Podstawowe 19,7 80,3
Lasadnicze zawodowe 20,2 19,8
Srednie 244 15,6
Wyisze 29.3 10,1
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Dochdd na 1 osobe:

do 1000,00 zt 3.1 96,9
1001,00—2000,00 11,0 89,0
2001,00-3000,00 zt 13,6 86,4
3001,00—4000,00 23,0 11,0
4001,00-5000,00 4 40,5 59,5
powyzej 5000,00 zt 19,2 50,8
Aktywno$¢ zawodowa:

Pracujacy 31,6 68,4
Niepracujacy 15,2 84.8
Miejsce zamieszkania:

Warszawa 26,3 131
Krakéw 25,1 149
todi 2.4 18,6
Poznan 25,0 15,0
Wroctaw 24,9 151
Szczecin 22,1 113
Gdansk 23,6 16,4
Katowice 23,5 16,5
Lublin 0,1 18,3
Biatystok 19.8 80,2

7r6dto: badania wlasne.

Poszczegélne czynniki socjodemograficzne réznicowaly istotnie statystycznie opinie responden-
téw na temat posiadania oszczednosci. Oczywiste jest, ze posiadanie oszczednosci jest nieroze-
rwalnie zwigzane z kondycja finansowg i materialng gospodarstw domowych. Nie dziwi zatem
fakt, Ze zmienna istotnie r6znicujaca badane gospodarstwa domowe pod wzgledem oszczedzania
jest grupa dochodowa, do jakiej zaliczono okreslone gospodarstwo (warto$¢ wspoétczynnika kore-
lacji Pearsona r = 0,418, przy p < 0.01). I tak, im wyzsza grupa dochodowa, tym wigksza sktonnos¢
do oszczedzania. Ponadto zwiekszajg sie zasoby posiadanych oszczednosci w gospodarstwach
domowych. Posiadanie rozmaitych zasobéw finansowych najczesciej deklarowali ankietowani,
ktérzy osiagali miesieczne rozporzadzalne dochody powyzej 5000,00 zt na 1 osobe w rodzinie
(potowa respondentéw), a takze ankietowani w grupie dochodowej 4001,00-5000,00 z1 (2/5 bada-
nych). Wraz ze wzrostem poziomu dochodu respondenci czesciej rezygnowali z przechowywania
wolnych §rodkéw finansowych w domu na rzecz lokowania ich z zyskiem na rynku. Nalezy jed-
nak podkresli¢, Ze nawet w najzamozniejszych ankietowanych gospodarstwach domowych pra-
wie polowa badanych stwierdzita, ze ich gospodarstwa domowe nie dysponujg zadnymi rezer-
wami finansowymi. Oczywiscie mniej korzystna byla sytuacja 0séb znajdujacych sie w znacznie
gorszym polozeniu spoleczno-ekonomicznym.

Badani tym czesciej deklarowali, ze maja oszczednoéci (osobiste lub wspdlne z innymi czlon-
kami gospodarstwa domowego), im byli lepiej wyksztalceni i sytuowani, bardziej zadowoleni
ze swoich warunkéw materialnych, a takze im wigksze miasto zamieszkiwali. O posiadanych
rezerwach finansowych czeciej tez méwili badani z grupy wiekowej 45-64 lata (co trzeci
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badany) oraz najstarsi respondenci w wieku 65 i wiecej lat (co czwarty ankietowany). Natomiast
najmniej oszczednosci deklarowali najmtodsi badani z grupy wiekowej 18-25 lat (niespelna 15%
ankietowanych).

Wyksztalcenie jest zmienng statystycznie wplywajaca nie tylko na sam fakt posiadania oszczed-
nosci, ale rowniez na ich wysoko$¢ (wspdtczynnik korelacji Spearmana r = 0,213, p = 0.01). I tak,
badani reprezentujacy wyzszy poziom wyksztalcenia czgsciej w ogéle posiadali oszczednosci,
niezaleznie od wysoko$ci zgromadzonych srodkéw. Posiadanie rozmaitych zasobéw finanso-
wych deklarowat co trzeci respondent legitymujacy sie wyzszym wyksztalceniem, podczas gdy
z wyksztalceniem podstawowym lub zasadniczym zawodowym — zaledwie co piaty. Mozna
zatem stwierdzi¢, ze im wyzszy poziom wyksztalcenia respondentéw, tym wyzsze oszczedno-
$ci.

Zmienng statystycznie réznicujaca posiadanie oszczednosci jest liczba osdb pracujacych
w gospodarstwie domowym (wspélczynnik korelacji Pearsona r = 0,142, przy p <0.01). I tak, im
wigcej w badanej rodzinie oséb pracujacych, tym wieksza sktonnoéé do oszczedzania, a poza
tym zwiekszaja sie tez zasoby posiadanych oszczednosci.

Z nieco mniejszg silg i statystycznie nieistotng réznicuje badane gospodarstwa domowe ze
wzgledu na sktonnos¢ do oszczedzania miejsce zamieszkania respondentéw (warto$¢ wspot-
czynnika V-Cramera wyniosta 0,065, przy p = 0.491). Biorac pod uwage miejsce zamieszkania
ankietowanych oséb, okazalo sie, Ze najwiecej oszczednosci posiadaty gospodarstwa zamiesz-
kale w Warszawie, Krakowie i Poznaniu (ponad 25%). Zdecydowanie najmniej oséb deklaruja-
cych brak jakichkolwiek oszczednosci pochodzito z Bialegostoku, Lodzi i Lublina (§rednio co
piaty badany deklarowal posiadanie oszczedno$ci).

Z sondazu TNS OBOP przeprowadzonego w IV kwartale 2010 r. wynika, Ze 74% Polakéw dekla-
rowalo, ze nie ma zadnych oszczednosci, za$ 26% twierdzilo ze ma odlozone pieniadze, przed-
mioty wartoéciowe lub nieruchomosci, ktére traktuje jako lokate kapitatu. Jak wynika z prze-
prowadzonego sondazu, wérdéd respondentéw dysponujacych oszczednos$ciami byly najczesciej
osoby w wieku 30-39 lat (35%), legitymujace sie wyksztalceniem wyzszym (50%) lub $rednim
(33%), zajmujace kierownicze lub specjalistyczne stanowiska (33%), prywatni przedsiebiorcy
(42%) oraz zamieszkujacy miasta powyzej 100 tys. mieszkancdw. Ponadto wedlug danych z son-
dazu przeprowadzonego przez TNS OBOP wynika, ze 7% respondentéw miato oszczednosci
przekraczajace 100 tys. z1, co trzeci deklarowal Ze wynosza one co najmniej 10 tys. zl, co piaty
twierdzit Ze jego oszczednoéci mieszcza sie w przedziale 5-10 tys. z1, za§ w przypadku 19%
badanych oszczednosci te wynosity od 2 do 5 tys. zt. Natomiast od 500 zt do 2 tys. zt udalo sie
zaoszczgdzi¢ 16% badanym, a 12% ankietowanym — mniej niz 500 zt2. Z kolei wedlug danych
z badania Diagnozy Spolecznej 2011 wynika, ze w marcu 2011 r. blisko 38% gospodarstw domo-
wych mialo oszczednosci. Wérdd gospodarstw domowych deklarujacych posiadanie oszczed-

2 www.money.pl/gospodarka/wiadomosci/artykul/sondaz;tylko;co;czwarty; polak;ma;oszczednosci, 164,0,700580.html (15.05.2012).
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nosci wyraznie dominuja gospodarstwa te, ktérych oszczednosci nie przekraczajg ich miesiecz-
nych lub 3-miesiecznych dochodéw (ponad 33%). Najrzadziej deklarowatly posiadanie jakichkol-
wiek oszczednosci gospodarstwa utrzymujacych sie z niezarobkowych Zrédet (82%) i rencistow
(81%), za$ najczesciej — gospodarstwa prowadzacych dziatalnos¢ gospodarcza i pracownikow
(Diagnoza... 2011: 67).

Wedlug danych zebranych przez firme badawczg Analizy Online na koniec 2011 r. warto$¢
oszczednosci zgromadzonych przez polskie gospodarstwa domowe osiagneta poziom 963 mld
zt. W catym 2011 r. pienigdze Polakéw zgromadzone w réznych formach oszczedzania wzrosly
o prawie 6%, czyli o 52 mld zI. Wprawdzie byt to trzeci rok z rzedu, w ktérym oszczednosci
zwigkszyly swoja wartoéé, to jednak dynamika przyrostu byla nizsza niz w latach 2009-2010,
kiedy wyniosta odpowiednio: 19% i 13%. Mimo ze oszczednosci gospodarstw domowych wzro-
sty w 2011 r., to ich relacja do PKB zmniejszyla sig blisko o 4 punkty procentowe do poziomu
62%?.

Badanych, ktérzy mieli oszczednoéci osobiste lub wspdlne z innymi cztonkami gospodarstwa
domowego, zapytano, czy w wyniku kryzysu gospodarczego ich rezerwy finansowe pozostaty
naruszone, czy tez zwiekszyly sie lub zmniejszyly. Okazalo sie, ze 2/5 ankietowanych zachowato
swoje rezerwy na niezmienionym poziomie. Z kolei co trzeciemu respondentowi z tej grupy
udato sig powiekszy¢ oszczednosci w swoim gospodarstwie domowym. Podobny odsetek odpo-
wiedzi odnosit sig do ankietowanych, ktérzy na skutek kryzysu gospodarczego uszczuplili swoje
oszczednodci (tabela 3).

Tabela 3 | Zmiany oszczednosci w ankietowanych gospodarstwach domowych

Imiany oszczednosci w ciggu ostatnich dwunastu miesigcy Wskazania respondentéw posiadajacych oszczednosci (w %)
Lwigkszyty sie 30,6
Pozostaty bez zmian 394
Lmniejszyty sie 28,1
Trudno powiedziec 1.9

Zr6dlo: badania wiasne.

Posiadanie oszczedno$ci i ich stabilnoéé sa jednym z kluczowych wskaznikéw poziomu bezpie-
czenstwa materialnego gospodarstw domowych. Nalezy jednak podkreéli¢, ze w okresie trans-
formacji permanentnie zmieniata sie zasobnos¢ polskich gospodarstw domowych mierzona
posiadaniem poszczegdlnych lokat finansowych (tabela 4).

5 www.rp.pl/artykul/837267.html. (15.05.2012).
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Tabela 4 | Oszczednosci i inne zasoby pieniezne posiadane przez ankietowane gospodarstwa

domowe
Oszczednosci i inne zasohy materialne, ktdre mozna spieniezy¢ w razie potrzeby Wskazania respondentow (w %)
Lokaty terminowe w konkretnych bankach w zfotych 49,9
Konto bankowe a vista w ztotych 36,4
Obligacje skarbu panstwa 21
Kosztownosci 16
Gotowka (w ztotych) w domu 20,3
Indywidualna polisa ubezpieczenia na zycie 25,6
Waluty w domu 43
WartoSciowe przedmioty, ktdre w razie potrzeby mozna spienigzyé 1.8
Pienigdze ulokowane w mieszkaniach, ktore w razie potrzehy mozna sprzedac 1.9
Pienigdze ulokowane w ziemi, ktéra w razie potrzeby moina sprzedac 1,6

Zrédto: badania wlasne.

Sposréd wymienionych form oszczednosci i lokat finansowych najwiekszg popularnoscia cie-
szyly sie lokaty terminowe w konkretnych bankach oraz konto bankowe a vista. Potowa ankie-
towanych gospodarstw domowych majacych oszczedno$ci miala je w formie lokat w bankach
w zlotych. Konta bankowe a vista w ztotych miato w 2011 r. prawie 2/5 badanych gospodarstw
domowych posiadajacych oszczednosci. Stosunkowo wysoki odsetek posiadaczy takich kont
pozwala wnioskowac o tendencji do utrwalania sie w polskich gospodarstwach domowych zwy-
czaju powierzania swojej gotowki bankowi. Wskazywatby na to réwniez niski odsetek (20,3%)
liczby zwolennikéw przechowywania pieniedzy w domu. Jednak przy wycigganiu takich wnio-
skéw nalezy zachowaé duza ostroznos¢, poniewaz por6wnanie danych dotyczacych tej formy
lokowania pieniedzy (i tylko w odniesieniu do przechowywania pieniedzy w domu) wskazuje na
okresowe wahania opinii niz na zmiane stylu dysponowania wlasna gotéwka.

Na niskim poziomie utrzymywalo sie wéréd ankietowanych gospodarstw lokowanie pienig-
dzy w papiery warto$ciowe. Ta forma lokat finansowych, zwlaszcza w warunkach kryzysu
finansowo-ekonomicznego, nie cieszyla sie duza popularnoscia wsrdd respondent6w. Jest to
zrozumiate z uwagi na zwiekszong w okresie spowolnienia tempa wzrostu gospodarczego nie-
pewno$c¢ i ryzyko lokowania zasobow pienigznych w tego typu walory. Przeprowadzone bada-
nia potwierdzily wysoki odsetek posiadaczy indywidualnej polisy ubezpieczenia na zycie. Co
czwarty ankietowany wskazywat na polise ubezpieczeniowg na zycie, jako forme oszczednosci.
Korzystanie z pozostatych form lokat i oszczednoéci ksztattowalo sig na niskim poziomie. Prze-
prowadzone badania pokazuja, Ze ankietowani konsumenci preferujg tradycyjne, sprawdzone
i zarazem bezpieczne instrumenty finansowe.
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Z Diagnozy Spolecznej 2011 wynika, Ze ponad 68% gospodarstw majacych oszczednosci miato
je w formie lokat bankowych w zlotych, a ponad 2/5 badanych w gotéwce. Najczesciej w ban-
kach w zlotych lokowaly swoje oszczednosci gospodarstwa domowe rolnikéw (prawie 71%),
a oszczednodci w formie gotowkowej relatywnie najczesciej posiadaly takze gospodarstwa rolni-
kéw (ponad 54%) oraz gospodarstwa domowe utrzymujacych sig z niezarobkowych zrédet (54%).
Sposréd typow gospodarstw swoje oszczednosci lokowaty w bankach w ztotych przede wszyst-
kim matzenstwa z 1 dzieckiem (prawie 71%). Gotéwka byta natomiast relatywnie najczestsza
forma oszczednosci w gospodarstwach wielorodzinnych (ponad 54%). Relatywnie najwigkszy
odsetek gospodarstw lokowat swoje oszczednosci w bankach w zlotych w najwiekszych miastach
powyzej 500 tys. mieszkancow (ponad 75%). Z kolei lokaty oszczednosciowe w gotéwce prefero-
waly najczesciej gospodarstwa zamieszkujace na wsi (prawie 53%) (Diagnoza ... 2011: 67).

Formulujac wnioski na temat zagadnieni dotyczacych form oszczedzania srodkéw pienigznych
przez gospodarstwa domowe, mozna stwierdzi¢, ze styl lokowania pienigdzy zwiazany jest, co
jest rzecza oczywista, z potozeniem ekonomicznym ankietowanych. Im wyzsze wyksztalcenie
i lepsza ocena wlasnych warunkéw materialnych, tym cze$ciej respondenci twierdzili, ze dys-
ponuja réznego rodzaju lokatami finansowymi, a takze tym rzadziej sig zdarzalo, Ze nie mieli
zadnych oszczednosci. Warto w tym miejscu zaznaczyé, ze nawet wérdd oséb znajdujacych sie
w lepszej sytuacji materialnej byty osoby, ktére nie posiadaty zadnych lokat i innych form zaso-
bow finansowych stwarzajacych poczucie bezpieczenstwa materialnego.

Ci sposréd badanych, ktérzy zadeklarowali, ze byli w stanie zaoszczedzi¢ pieniadze w okresie
kryzysu finansowo-ekonomicznego, najczesciej zamierzali je przeznaczy¢ na splate kredytu,
zainwestowanie w ochrone zdrowia rodziny, ubranie i obuwie, pomoc wlasnym dzieciom, pod-
wyzszenie standardu mieszkania badZ na wypoczynek i rozrywke (tabela 5).

Tabela 5 | Cel przeznaczenia oszczedno$ci w badanych gospodarstwach domowych (%)

Wyszczegolnienie Procent odpowiedzi
Spiata kredytu (poiyczki) 20,3
Lainwestowanie w ochrone zdrowia rodziny 18,2
Ubranie i obuwie 17.3
Pomoc wtasnym dzieciom 15,4
Podwyzszenie standardu mieszkania 12,8
Wypoczynek i rozrywka 13
Na zakup samochodu 22
Na zabezpieczenie sie na przysztosé 2,0
Na hobby i sport 1.5
Na leki 1.3
Pomoc dla bliskich krewnych 0.4
Inne wydatki 13

7r6dto: badania wlasne.
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7 badan nad kierunkami oszczedzania wynika, ze najsilniejszym motywem oszczedzania byta
che¢ splaty zaciagnietych wczesniej pozyczek (kredytéw). Co pigty badany, ktéry byt w stanie
zaoszczedzi¢ pieniadze, deklarowal, Ze gromadzi rezerwy wlasnie w celu splaty r6znego rodzaju
pozyczek. Najczesciej oszczedzaly na ten cel osoby w wieku 26-44 lata (30,4%), mieszkajace
w Poznaniu, Gdansku Szczecinie i Biatymstoku (ponad 18,6%), legitymujace sie wyksztalceniem
$rednim i zasadniczym zawodowym (22,3%) i osiagajace miesigczne dochody na 1 osobe w prze-
dziale 2001,00-3000,00 z1 (29,8%).

Istotnym motywem oszczedzania byly takze wydatki na ochrone zdrowia cztonkéw rodziny.
Osoby starsze byly silniej zorientowane na bezpieczenstwo w zakresie zdrowia niz osoby mlode.
Wydatki na cele zdrowotne byly czesto wybierane przez osoby z przedzialu wiekowego 45—
64 lat oraz 65 i wigcej lat (ponad 23,1%), mieszkajace w Warszawie i Katowicach (ponad 24%),
z wyksztalceniem srednim i wyzszym (ponad 24,2%), a takze osiagajace miesieczny dochéd na
1 osobg w wysokoéci 4000,00 zt i wigcej (23,8%).

Wysoko w hierarchii celéw oszczedzania znalazly sie réwniez wydatki na ubranie i obuwie.
Typowymi konsumentami, ktérzy oszczedzali pieniadze na zakup ubrania, byly osoby mlode
w wieku 18-25 lat (32,4%), majace co najmniej wyksztalcenie §rednie (21,3%), mieszkajace
w Warszawie, Poznaniu i Wroctawiu (ponad 20%) i dysponujace miesigcznym dochodem na
1 osobg w wysokoéci 2001,00-3000,00 z1.

Pomoc wlasnym dzieciom, poprzez zapewnienie odpowiedniego startu zyciowego i mozliwo-
§ci ksztalcenia dzieci, to cele wymieniane przez prawie 16% osob oszczedzajacych. Przysztoéé
dzieci jako wazny motyw oszczedzania w gospodarstwach domowych byta wymieniana zwtasz-
cza wérdd oséb w srednim wieku 45-64 lata (22,6%), a zatem wéwczas, kiedy w ich rodzinie
dzieci s przewaznie w wieku szkolnym i trzeba zapewni¢ im wlasciwe wyksztalcenie. Naj-
czedciej o pomocy dla dzieci myslaty osoby legitymujace sie wyksztalceniem wyzszym (21,9%),
mieszkajace w Warszawie (20,9%) oraz Krakowie (20,1%) i osiggajace miesieczny dochéd na
1 osobe powyzej 4000,00 zt (21,1%).

Kolejnym celem oszczedzania wskazywanym przez respondentéw byly wydatki na dobra trwa-
tego uzytku (wyposazenie mieszkania w meble, sprzet AGD i RTV). Nalezy w tym miejscu zazna-
czy¢, ze na wyposazenie domu/mieszkania w meble, artykuty gospodarstwa domowego wskazy-
waly osoby w wieku 26-44 lata (17,9%), majace wyksztalcenie srednie i wyzsze (ponad 18,8%),
mieszkajgce we Wroctawiu (18,3%) i Gdansku (16,7%), osiagajace miesieczne dochody na 1 osobe
powyzej 4000,00 z1 (16,9%) oraz oceniajace wlasne warunki materialne jako dobre (14,1%). Z kolei
sprzet audiowizualny (odtwarzacz DVD, komputer osobisty, cyfrowy aparat fotograficzny) byt
celem oszczedzania gtéwnie os6b mlodych w wieku 18-25 lat (12,6%), majacych wyksztalcenie
rednie i wyzsze (7,8%), mieszkajacych we Wroclawiu (8,4%) i Krakowie (8,1%) oraz dysponuja-
cych miesiecznym dochodem na 1 osobg w wysokosci 3001,00-4000,00 z (8,8%).
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W hierarchii cel6w oszczedzania znalazla sig réwniez konsumpcja czasu wolnego, czyli wypo-
czynek i rozrywka. Ponad 7% badanych respondentéw wskazalo na wypoczynek jako cel oszcze-
dzania. Wydatki na ten cel s silnie skorelowane z wieloma zmiennymi spoleczno-ekonomicz-
nymi (wiekiem, wyksztalceniem, miesiecznym dochodem, miejscem zamieszkania). Najczgsciej
wypoczynek i rozrywke jako cel oszczedzania wskazywaty osoby miode, w wieku 18-25 lat
(8,1%) oraz w przedziale wiekowym 26-44 lat (7,4%), mieszkajace w Warszawie (8,2%) i Wrocta-
wiu (7,6%), majace wyksztalcenie wyzsze (7,9%) 1 $rednie (7,3%) i osiagajace miesigczne dochody
na 1 osobg powyzej 4000,00z1 (7,9%).

Hobby i sport jako motyw oszczedzania byly istotne zaledwie dla 1,5% badanych oséb, ktére
posiadaja oszczednosci. Byli to najczeéciej ludzie mtodzi, w przedziale wiekowym 18-25 lat
(1,8%), legitymujacy sig wyksztalceniem $rednim (1,6%) i wyzszym (1,5%), mieszkajacy w War-
szawie (1,8%) 1 Wroctawiu (1,7%) i osiagajacy miesigczne dochody na 1 osobe powyzej 30000,00
z} (1,8%). Nalezy w tym miejscu zaznaczy¢, ze uprawianie sportu i posiadanie odpowiedniego
sprzetu audiowizualnego czy komputera jest waznym elementem stylu zycia mtodziezy.

Jednym z kolejnych celéw oszczedzania, wskazywanym przez respondentéw, byl motyw zabez-
pieczenia sig na przyszto$é. Niespelna 2% badanych respondentéw zadeklarowato, ze gromadzi
rezerwy dajace poczucie bezpieczenstwa (tj. zabezpieczenie na staro$é i na tzw. czarng godzine).
Osoby starsze byly silniej zorientowane na zabezpieczenie si¢ na przyszto$é anizeli osoby mtod-
sze. Wydatki na ten cel byly czgsto wybierane przez osoby z przedziatu wiekowego 65 i wiecej
lat (2,7%), z wyksztalceniem wyzszym (2,4%), mieszkajace w Katowicach (2,6%) oraz Szczecinie
(2,1%) i osiagajace miesigczne dochody na 1 osobe powyzej 4000,00 zt (2,6%).

Stosunkowo niewiele os6b wskazalo jako cel oszczedzania wydatki na leki (1,3% respondentéw).
Oszczedzanie na ten cel deklarowaty przede wszystkim osoby starsze, w grupie wiekowej 65
i wiecej lat (1,7%), legitymujace sie wyksztalceniem wyzszym (1,5%) i Srednim (1,4%) oraz miesz-
kajace w Katowicach (1,5%) i Lublinie (1,4%).

Wérdd respondentéw posiadajacych oszczednosci najwiecej deklarowato, ze wysokos¢ oszczed-
nosci nie przekracza miesiecznych badz co najwyzej trzymiesigcznych dochodéw gospodarstwa
domowego (tabela 6).

Zmienng istotnie statystycznie r6znicujacg badang zbiorowo$¢ gospodarstw domowych pod
wzgledem sktonnoéci do oszczedzania byta jedynie kategoria aktywnosci zawodowej (wspot-
czynnik korelacji Pearsona r = 0,134, przy p = 0.05). Respondenci, ktérzy okreslili siebie jako
osobe pracujaca, posiadali oszczednosci, i to niezaleznie od wysokosci zgromadzonych srodkéw.
Odwrotng zalezno$¢ mozna bylo zaobserwowaé w przypadku bezrobotnych ankietowanych.

Z kolei z Diagnozy Spolecznej 2011 wynika, ze gospodarstwa domowe, ktére deklarowaly posia-
danie oszczednosci, najczesciej gromadzily je jako rezerwe na sytuacje losowe (ponad 3/5 bada-
nych), zabezpieczenie na staro$¢ (ponad 35%) oraz jako rezerwe na biezace wydatki konsump-
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cyjne (ponad 33%). I tak, oszczednosci gromadzone jako rezerwa na sytuacje losowe najczesciej
wystepowaly w marcu 2011 r. w gospodarstwach emerytow (ponad 63%) i rencistéw (ponad
62%), gospodarstwach domowych rodzin niepetnych, zamieszkujacych duze miasta o liczbie
mieszkancow 200-500 tys. Z kolei zabezpieczenie na staro$¢ bylo najczesciej wskazywanym
celem gromadzenia oszczedno$ci przez gospodarstwa domowe emerytéw (49%) i rencistow (41%),
gospodarstwa nierodzinne jednoosobowe (ponad 41%) i gospodarstwa zamieszkujgce najwieksze
miasta powyzej 500 tys. mieszkancow (40%). Natomiast najcze$ciej gromadzily oszczedno$ci
jako rezerwe na biezaca konsumpcje gospodarstwa domowe utrzymujacych sie z niezarobko-
wych zrédel (67%), gospodarstwa malzenstw wielodzietnych (ponad 44%) oraz gospodarstwa
zamieszkujace wie$ (ponad 39%) (Diagnoza... 2011: 69).

Tabela 6 | Struktura badanych gospodarstw domowych deklarujacych posiadanie oszczednosci ze
wzgledu na rézne kryteria w 2011 r. (%)

Wysacapgilaions Do wysokosci miesigcz- Do wysokosci trzymie- Do wysokosci rocznych  Powyzej wysokoSci

nych dochodéw sigcznych dochodéw dochodéw rocznych dochodow
Ogotem 8.2 10,5 3.0 11
Wiek:
1825 lat 9.3 11,2 2.3 0,6
2644 lat 13 10,9 33 19
4564 lat 8.4 9,6 3.6 25
65 lat i wigcej 18 10,3 2.8 1.8
Wyksztatcenie:
Podstawowe 8.8 10,8 3.5 0.3
Lasadnicze zawodowe 8.7 10,0 31 1,6
Srednie 8.4 97 28 25
Wyisze 6.9 115 2,6 24
Aktywnos¢ zawodowa:
Pracujacy 18 9.8 35 23
Niepracujacy 8.6 11,2 25 11
Miejsce zamieszkania:
Warszawa 8.0 10,6 28 25
Krakow 8.3 10,8 2.6 11
todz 8.5 9,7 3.3 19
Poznan 11 10,9 3.0 1.8
Wroctaw 8.3 10,8 2,6 11
Szczecin 8.0 11,0 28 1,6
Gdansk 19 10,6 31 1.8
Katowice 18 110 3.0 1,6
Lublin 8.5 9.9 3.3 11
Biatystok 9.0 9,1 3.5 1.2

Zrédto: badania wlasne.
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Natomiast pozostale zmienne socjodemograficzne, tj. wiek, wyksztalcenie i miejsce zamieszka-
nia, réznicuja w tym wzgledzie badane gospodarstwa domowe z duzo mniejszg i statystycznie
nieistotng sily. Z przeprowadzonych badan wynika, Ze oszczgdnosci do wysokosci miesiecznych
dochodéw gospodarstwa domowego posiadaly najczesciej najmtodsze osoby z grupy wiekowej
18-25 lat (co dziesigty ankietowany), za$ najmniejszymi dochodami mogli pochwali¢ sig respon-
denci z grupy wiekowej 26-44 lata. Nalezy jednak zauwazy¢, ze najmtodsi respondenci nie tylko
ze nie reprezentowali kategorii, w ktdrej czesciej stwierdza sig posiadanie oszczednosci, ale
réwniez w poszczegolnych podgrupach wyréznionych ze wzgledu na wysoko$é zgromadzonych
oszczedno$ci nie wyrdzniali sie jako grupa szczegélnie zasobna.

Grupa charakteryzujaca sie najwyzszym udzialem w kategorii majacych oszczednoéci w wyso-
kosci przekraczajacej warto$¢ rocznego dochodu stanowia ludzie w wieku 45-64 lata, a zatem
osoby najczesciej aktywne zawodowo, w ktérych gospodarstwie domowym jest jedna lub dwie
osoby pracujace. Z kolei osoby z najmlodszej grupy wiekowej 18-25 lat dysponowaly czesciej
anizeli reprezentujacy pozostale kategorie wiekowe oszczednosciami o nizszej wartoéci zgroma-
dzonych §rodkéw, a zatem w wysokosci co najwyzej trzymiesiecznych dochodéw.

Poziom wyksztalcenia nie réznicowal w sposéb istotny statystycznie opinii na temat posiada-
nych oszczednosci (wspélczynnik korelacji Pearsona r = 0,105, p = 0.118). Na podstawie infor-
macji zdobytych w trakcie przeprowadzonych badan zaobserwowano, ze wraz ze wzrostem
poziomu wyksztalcenia respondentéw wzrastat odsetek posiadania oszczednosci, niezaleznie
od wysokoéci zgromadzonych §rodkéw. Mozna dostrzec pewna prawidlowo$¢ polegajacq przede
wszystkim na tym, ze wsrod respondentéw legitymujacych sig wyzszym poziomem wyksztalce-
nia dysponowano oszczedno$ciami przekraczajagcymi roczny dochdd czesciej anizeli w odniesie-
niu do gospodarstw domowych prowadzonych przez osoby posiadajace zaledwie wyksztalcenie
podstawowe.

Jedynie co trzynaste gospodarstwo domowe reprezentowane przez osoby z wyzszym wyksztal-
ceniem dysponowato oszczedno$ciami o wysokosci miesigcznego dochodu, za$ §rednio co dzie-
sigte dysponowato oszczedno$ciami w wysokosci przekraczajgcej trzymiesigczny dochdd. Mozna
zatem powiedzie¢, ze poziom wyksztalcenia jest zmiennag istotnie statystycznie réznicujaca
badane gospodarstwa domowe, nie tylko ze wzgledu na sam fakt posiadania oszczednosci, ale
i na warto§¢ zgromadzonych srodkéw.

7 nieco mniejszg sita r6znicuje badane gospodarstwa domowe ze wzgledu na posiadanie oszczed-
no$ci miejsce zamieszkania (wspétczynnik V-Cramera wyni6st 0,036, przy p =0.339). Zaobserwo-
wano, ze czesciej oszczednosci nie posiadaly gospodarstwa domowe reprezentujace jako miej-
sce zamieszkania L6dz i Bialystok. Natomiast gospodarstwa domowe z Warszawy, Poznania
i Katowic nieco czesciej tymi oszczednosciami dysponowaty. Wsréd posiadajacych oszczednosci
i mieszkajacych w Warszawie prawie dwukrotnie cze$ciej niz w Bialymstoku wzrastal udziat
oszczednosci przekraczajacych roczne dochody.
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Zmienna réznicujaca (co prawda w niewielkim stopniu) badane gospodarstwa domowe pod
wzgledem oszczedzania jest grupa dochodowa, do jakiej zaliczono gospodarstwo domowe
(wspélczynnik korelacji Pearsona r = 0,137, przy p <0.01). I tak, im wyzsza grupa dochodowa,
tym wieksza sktonno$¢ respondentéw do oszczedzania, a takze wigksze zasoby posiadanych
oszczednosci. Wérdd gospodarstw domowych posiadajacych oszczednosci i znajdujacych sig
w najwyzszej grupie dochodowej (powyzej 5000,00 zt na 1 osobe) prawie trzykrotnie czesciej niz
w pozostalych wzrastal udziat oszczednosci przewyzszajacych roczne dochody gospodarstwa
domowego.

| Dziatania asekuracyjne podejmowane w okresie kryzysu
w celu poprawy warunkéw materialnych

Podstawowgq konsekwencja kryzysu finansowo-ekonomicznego jest pogorszenie sytuacji finan-
sowej wielu gospodarstw domowych. Ma to swoje odzwierciedlenie w zachowaniach konsu-
mentéw na rynku. Analiza sytuacji materialnej badanych gospodarstw domowych wskazuje,
ze czg$¢ z nich boryka sig z trudno$ciami finansowymi z uwagi na utrate dodatkowego lub
podstawowego miejsca pracy. W wyniku ograniczen finansowych spowodowanych kryzysem
finansowo-ekonomicznym wielu konsumentéw stoi przed koniecznoscig dokonania wyboréw
w zakresie konsumowania i oszczedzania. Nizsze rozporzadzalne dochody, ktérymi dyspo-
nuja gospodarstwa domowe, rzutujg negatywnie na poziom zaspokojenia potrzeb konsumpcyj-
nych. Jak pokazuje praktyka, konsekwencjg ograniczen finansowych gospodarstw domowych
jest z jednej strony bezposrednia ,reakcja na kryzys finansowo-ekonomiczny”, z drugiej za$ sa
tzw. zachowania postkryzysowe. Natychmiastowa reakcja konsumentéw na zjawiska kryzysowe
jest zmniejszenie wydatk6w na biezaca konsumpcje i ograniczenie zaspokojenia niektérych
potrzeb, z kolei zachowania postkryzysowe, jak twierdzi O.A. Nilsen (2000; 2011), przejawiaja
sie jako kontynuowanie, i co za tym idzie, pewne utrwalanie (przynajmniej w krétkim okre-
sie) nawykéw kryzysowych badz nawet zmiana stylu zycia konsumentéw po wygasnigciu fazy
spadkowej cyklu. Z powyzszych przyczyn prébowano w niniejszej pracy uzyskac¢ odpowiedZ na
zasadnicze pytanie: w jaki sposéb ostabienie tempa wzrostu gospodarczego wskutek §wiatowego
kryzysu gospodarczego wplyneto na pogorszenie sie sytuacji dochodowej polskich gospodarstw
domowych. Starano sig takze dociec, jakie w zwigzku z tym zostaty podjete przez polskie gospo-
darstwa domowe dziatania zaradcze w celu poprawy ich sytuacji materialne;j.

Jak pokazuje praktyka, w przypadku niskich miesigcznych rozporzadzalnych dochodéow, ktére nie
wystarczaja na zaspokojenie odczuwanych przez czlonkéw rodziny potrzeb, gospodarstwa domowe
bardzo czgsto nie ograniczaja sie wylacznie do redukcji swoich potrzeb, a takze staraja sie podej-
mowacé réznego rodzaju dzialania asekuracyjne, zmierzajace do uzyskania dodatkowych srodkéw
finansowych umozliwiajacych w wigkszym stopniu zaspokojenie odczuwanych potrzeb.

Wigkszo$¢ ludzi prébuje wykorzystaé czas kryzysu, ktéremu towarzyszy zazwyczaj zwigkszone
bezrobocie koniunkturalne, na podejmowanie nielegalnych, intratnych zaje¢ (zwlaszcza w han-
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dlu), zwiekszajac tym samym szarg strefe gospodarki. Ta nierejestrowana dziatalnosé ekono-
miczna w okresie kryzysu finansowo-ekonomicznego jest konsekwencja trudnoéci w znalezie-
niu pracy na rynku oficjalnym (giéwnie z powodu wysokiego bezrobocia czy niedostosowania
strukturalnego podazy do popytu na prace) i stanowi alternatywe w stosunku do rynku oficjal-
nego. Cze$¢ konsument6éw traktuje poszukiwanie pracy w szarej strefie jako pewien sposéb na
poradzenie sobie z konsekwencjami kryzysu finansowo-ekonomicznego. Odnosi sie to zwlasz-
cza do tych gospodarstw, ktérych cztonkowie utracili prace bgdZ maja ustawiczny problem ze
znalezieniem stalego miejsca pracy. Nalezy wszakze pamigtac o tym, ze dla wielu gospodarstw
domowych dochody uzyskane z pracy w szarej strefie sa istotnym uzupelnieniem ich budzetéw
domowych. Przeprowadzone badania w duzym stopniu potwierdzily te opinie. Podejmowanie
zajeC zarobkowych w okresie pozostawania bez pracy zawodowej zadeklarowal co drugi ankie-
towany, przy czym dodatkowg prace zarobkowa podejmowaty nie tylko osoby bezrobotne, lecz
takze pracujacy zawodowo czlonkowie ich rodzin (tabela 7). Najczesciej byly to prace dorywcze
(37,2%), rzadziej sezonowe (10,3%) i stosunkowo rzadko podejmowane byly one systematycznie
(5,8%).

Tabela 7 | Struktura respondentéw podejmujacych dodatkowe zajecia zarobkowe (liczba ankietowa-
nych o poszczegélnych cechach = 100)

Cechy ankietowanych Liczha osdh W%
Ogotem 101 53,3
Wiek:
1825 lat 194 61,8
2644 lata 451 57,3
45—64 lata 211 44,1
65 lat i wigcej 89 52,6
Ptec:
Kobiety 523 49,7
Mezczyini 488 56,9
Wyksztatcenie:
Podstawowe 167 64,7
Z’asadninze 1awodowe 162 55.1
Srednie 493 51,9
Wyisze 101 25,4
Aktywno$¢ zawodowa:
Pracujacy 842 52,8
Niepracujacy 169 55,9
Miejsce zamieszkania:
Warszawa 106 521
Krakow 97 51,0
tadi 114 60,3
Poznan 95 50,0
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Wroctaw 96 51,3
Szczecin 112 59,6
Gdansk 81 43,5
Katowice m 59,0
Lublin 90 478
Biatystok 109 58,2

Zrédlo: badania wlasne.

Zmienng statystycznie istotnie réznicujaca badang populacje ze wzgledu na podejmowanie
dodatkowych zaje¢ zarobkowych byl poziom wyksztalcenia (wspdtczynnik korelacji Spearmana
r = 0,124, przy p =0.01). Przeprowadzone badania pokazuja, ze respondenci legitymujacy sie niz-
szym poziomem wyksztalcenia i posiadajacy niskie miesieczne rozporzgdzalne dochody czesciej
podejmowali préby podjecia dodatkowej pracy zarobkowe;j.

Wskazniki procentowe czgstosci podejmowania pracy, w zaleznosci od poziomu wyksztalcenia,
réznicowaly poszczegdlne grupy respondentéw i miescity sie w przedziale 25,4,-64,7%. Nalezy
w tym miejscu zaznaczy¢, ze w przypadku oséb z wyksztalceniem podstawowym wskaznik
podejmowania dodatkowej pracy zarobkowej byt o wiele punktéw procentowych wyzszy anizeli
w pozostatych grupach ankietowanych gospodarstw domowych. Najnizsze wskazniki dotyczyly
o0sdb legitymujacych sig wyksztalceniem wyzszym i $rednim. I tak, zaledwie co czwarty ankieto-
wany legitymujacy sie wyzszym wyksztalceniem i 3/5 respondentéw posiadajacych wyksztatce-
nie $rednie podejmowali starania znalezienia dodatkowej pracy. Jak juz wczesniej wspomniano,
stosunkowo rzadko dodatkows prace podejmowaly osoby z wyzszym poziomem wyksztalcenia.
Jednakze takie zr6znicowanie nalezy wigzac przede wszystkim z sitg motywacji os6b poszuku-
jacych pracy anizeli mozliwo$ciami zatrudnienia.

Kolejng zmienng réznicujacy istotnie statystycznie podejmowanie dodatkowych zaje¢ przez
ankietowanych byta liczba oséb pracujacych w rodzinie (wspéiczynnik korelacji Pearsona
r = -0,217, przy p <0.01). I tak, im wiecej osdb pracujacych, tym mniejsze zainteresowanie podej-
mowaniem dodatkowych zrédet zarobku. W przypadku gospodarstw domowych z dwiema
pracujacymi osobami, dodatkowe zajecia podejmowat przecigtnie co trzeci ankietowany, pod-
czas gdy w rodzinach, ktére w swoim skladzie nie posiadaty oséb pracujacych badz tylko jedna
- dwukrotnie wigcej.

Pozostate zmienne socjodemograficzne nie wptywaly istotnie statystycznie na podejmowanie
przez ankietowanych dodatkowych prac zarobkowych w reakcji na kryzys gospodarczy.

Przeprowadzone badania pokazuja, Ze biorac pod uwagg kryterium wieku, grupe najdynamicz-
niejszg w podejmowaniu dodatkowej pracy stanowily osoby w wieku 18-25 lata (61,8%) oraz
osoby starsze powyzej 65. roku zycia (52,6%), natomiast osoby z grupy wiekowej 45-64 lata
podejmowaly dodatkowa prace nieco rzadziej (44,1%). Podejmowanie dodatkowych dziatah
zarobkowych w reakcji na kryzys gospodarczy przez najmtodszych respondentéw (do 25. roku

DOI: 10.7206/mba.ce.2084-3356.29



MBA. CE 5/2012 | Artykuty | 73

zycia) wynika czesto z posiadania przez nich nieregularnych dochodéw. Natomiast podejmowa-
nie dodatkowej pracy zarobkowej przez osoby starsze mozna ttumaczy¢ tym, ze dysponuja one
czasem wolnym oraz otrzymuja niskie emerytury, ktére nie w peini zaspokajaja ich podstawowe
potrzeby.

W kontekscie uzyskanych wynik6w warto podac, ze na czesto$é dodatkowego zarobkowania
ankietowanych istotny wplyw ma réwniez pte¢ respondentéw. I tak, mezczyzni (56,9%) czesciej
niz kobiety (49,7%) podejmowali dodatkowe zajecia zarobkowe w okresie kryzysu gospodarczego.

Przyjmujac za kryterium miejsca zamieszkania, najcze$ciej dodatkowa prace podejmowali
respondenci pochodzacy z Lodzi, Szczecina, Bialegostoku i Katowic, najrzadziej za$ mieszkancy
Gdanska i Lublina.

Podsumowujac: mozna stwierdzi¢, ze wéréd zarobkujacych bylo wigcej mezczyzn, oséb z miod-
szych grup wiekowych i niskim poziomie wyksztalcenia. Swiadczy to wyraznie o duzej moty-
wacyjnej roli subiektywnych odczué i ich wplywie na dziatania podejmowane w procesie zaspo-
kajania potrzeb konsumpcyjnych.

Charakter podejmowanej pracy w okresie kryzysu finansowo-ekonomicznego jest istotny z tego
wzgledu, Ze moze wskazywac na sitg przymusu przekwalifikowania ze wzgledu na cechy respon-
dentéw (tabela 8).

Tabela 8 | Charakter podejmowanych prac zarobkowych w okresie kryzysu przez ankietowane gospo-
darstwa domowe (w %)

Cechy ankietowanych Lwigzany z zawodem ankietowanego  Niezwigzany z zawodem ankietowanego

ogétem 36,4 63,3
wiek:
1825 lat 30,8 69,2
2644 lata 39,3 60,7
45—64 lat 389 61,1
65 lat i wigcej 36,6 63,4
Ptec:
Kobiety 32,2 67,8
Mezczyini 40,6 59,4
Wyksztatcenie:
Podstawowe 26,8 13,2
Lasadnicze zawodowe 313 62,7
Srednie 39.8 60,2
Wyisze na 58,3
Aktywno$¢ zawodowa:
Pracujacy 431 56,9
Niepracujacy 29,1 10,3
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Miejsce zamieszkania:

Warszawa 31.6 62,4
Krakow 36,8 63,2
todz 309 65,1
Poznan 38.1 61.9
Wroctaw 36,9 63,1
Szczecin 312 62,8
Gdansk 36,5 63,5
Katowice 39,1 60,9
Lublin 3.4 65,6
Biatystok 32,5 67,5

Zrédlo: badania wlasne.

W kategoriach ogélnych mozna stwierdzié¢, ze dodatkowe prace zarobkowe w odniesieniu
do ponad 3/5 badanych osdb nie byly zwiazane z ich kwalifikacjami. Relatywnie najczesciej
zbieznos¢ z zawodem osiggaly osoby w grupie wiekowej 26-44 lata, za$ najrzadziej — najmltodsi
respondenci (do 25 lat). Réwniez osoby o wyzszym poziomie wyksztalcenia i wigkszym doswiad-
czeniu w zawodzie osiagaly czesciej zbieznosé¢ dodatkowego zarobkowania z posiadanymi kwa-
lifikacjami, odpowiednio: 41,7% i 39,8%.

Te dwie zaleznosci charakteryzuja w pewnym sensie rynek pracy po jego stronie popytowej.
Potwierdzaja bowiem fakt, ze na rynku pracy wéréd pracodawcéw wystepuje duze zapotrzebo-
wanie na mlodych, zdolnych i kreatywnych ludzi o wysokich kwalifikacjach.

Wiek wywierat wptyw na charakter prac zarobkowych podejmowanych przez respondentéw
(wspolczynnik korelacji Pearsona r = -0,117, przy p <0.01). Odnotowano, ze wraz z wiekiem
wzrastala liczba ankietowanych, ktérzy podejmowali prace zarobkowe niezwigzane z wyuczo-
nym zawodem.

Przeprowadzone badania pokazuja takze zaleznos¢, jednak niezbyt duza, miedzy aktywnoscia
zawodowg a podejmowaniem prac zarobkowych. Znalazlo to swoje potwierdzenie w niezbyt
duzej wielkosci wspétczynnika korelacji Pearsona r = 0,118, przy p <0.01.

Ple¢ jest zmienng stabo ré6znicujaca ankietowane gospodarstwa domowe ze wzgledu na charakter
podejmowanych prac zarobkowych. W tym przypadku wielko$é¢ wspétczynnika korelacyjnego
Pearsona przyjela nieco nizsza warto$¢ i ksztaltowata sig na poziomie r = 0,079, przy p <0.01.

|  Subiektywna ocena warunkéw materialnych

Zréznicowanie sytuacji materialnej ankietowanych gospodarstw domowych jest wyrazane w ich
samoocenach. Obraz stopnia zadowolenia z biezgcej sytuacji materialnej badanych rodzin daje
analiza rozktadu odpowiedzi na pytanie dotyczace aktualnej sytuacji finansowej. W §wietle
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oméwionych wczeéniej wskaznikéw dotyczacych wysokosci dochodu nie moze dziwié fakt, ze
nieliczni tylko respondenci ocenili sytuacje materialng swojej rodziny jako bardzo dobra (2,9%),
natomiast co czwarty respondent ocenit swoja sytuacje finansowg jako dobra. Potowa badanych
uznata sytuacje rodziny jako zla, za$ co piaty ankietowany jako bardzo ztg. Wynika z tego, ze
w analizowanym okresie 70% badanych konsumentéw bylo niezadowolonych z uzyskiwanego
biezacego rozporzadzalnego dochodu.

Wystawione przez respondentéw oceny dotyczace sytuacji materialnej w ich rodzinach byty dosé
silnie zréznicowane w zaleznosci od cech charakteryzujacych osoby ankietowane i ich rodziny
(tabela 9).

Tabela 9 | Ocena sytuacji materialnej ankietowanych gospodarstw domowych okresie kryzysu finan-
sowo-ekonomicznego (w %)

Cechy ankietowanych Bardzo dobra Dobra JiF} Bardzo zfa

Ogotem 29 26,1 50,4 20,6
Wiek:
1825 lat 20 30,2 50,8 17,0
2644 lata 54 346 52,3 11
1564 lata 3.3 25,8 16,4 2.5
65 lat i wigcej 09 13.8 521 33,2
Ptec:
Kobiety 3.0 281 51,3 17,6
Meiczyini 28 2.1 19,5 23,6
Wyksztatcenie:
Podstawowe - 5,6 64,7 29,1
Lasadnicze zawodowe 3.3 30,8 43,6 22,3
Srednie 3.6 328 438 19.8
Wyisze 41 35,2 49,5 10,6
Aktywno$¢ zawodowa:
Pracujacy 41 35,5 474 13,0
Niepracujacy 11 16,7 53,4 28,2
Dochad na 1 osobe:
do 1000,00 zt - - 58,1 1,9
1001,00—2000,00 zt - 10.8 55,6 33,6
2001,00—3000,00 zt 1.1 25,6 43,1 30,2
3001,00—4000,00 4 31 29,3 191 179
4001,00-5000,00 5,4 30,5 64,1 -
powyiej 5000,00 zt 12 60,4 324 -
Pozycja w gospodarstwie domowym:
Glowa rodziny 25 25,8 48,6 231
Cztonek rodziny 3.3 26,4 52,2 18,1
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Miejsce zamieszkania:

Warszawa 3.8 26,2 50,1 19.9
Krakow 3.2 21,0 49,1 20,1
todz 29 25,6 50,2 213
Poznai 3.3 28,2 49,2 19.3
Wroctaw 3.0 219 49,0 20,1
Szczecin 28 26,3 52,6 18,3
Gdansk 28 25,5 51,2 20,5
Katowice 31 23,4 52,3 AW
Lublin 22 25,0 51,2 21,6
Biatystok 19 25,9 49,1 231

Uwaga: Skala czterostopniowa: 1 - bardzo zla, 2 - zla, 3 — dobra, 4 — bardzo dobra.
Zr6dlo: badania wlasne.

Wiek réznicowal istotnie statystycznie opinie respondentéw na temat ich sytuacji finansowej
(wspolczynnik korelacji Pearsona r = -0,141, przy p <0.01). Najczesciej osoby z grupy wiekowej
26-44 lata oraz najmtodsi respondenci (do 25 lat) wskazywali najwyzsze oceny sytuacji finan-
sowej w skali czterostopniowej. Najgorzej sytuacjg materialng w swoim gospodarstwie oceniali
respondenci w wieku 65 lat i wiecej. Jedynie co si6dmy z nich ocenil sytuacje materialng w swo-
jej rodzinie jako dobrg lub bardzo dobra.

Na oceng obecnej sytuacji finansowej wplywat dochdd na 1 osobe w rodzinie (wspdlczynnik
korelacji Pearsona r = 0,457, przy p <0.01). O ile bowiem ponad 2/5 ankietowanych uzyskujacych
miesieczny dochéd do 1000,00 zt na 1 osobe ocenito swojg sytuacje jako bardzo zlg i odpo-
wiednio: 58,1% jako zla, o tyle w wyzszych grupach dochodowych wskazniki te systematycznie
zmniejszaly sig, aby w grupie gospodarstw domowych znajdujacych sig w przedziale dochodo-
wym 4001,00-5000,00 zt i dochodzie przewyzszajacym 5000,00 zI miesigcznie na osobe, zaden
z respondentéw w badanym okresie nie uznal swojej sytuacji jako bardzo zta. W tych grupach
dochodowych odpowiednio: 64,1% i 32,4% ocenito swoja sytuacje finansowa jako ztg, natomiast
odpowiednio: 30,5% i 60,4% ankietowanych jako dobra.

Przeprowadzone badania pokazuja, ze aktywnoéé zawodowa réwniez wplywala na ocene obec-
nej sytuacji finansowej (wspdlczynnik korelacji Pearsona r = -0,197, przy p <0.01). I tak, im dtuz-
szy okres pozostawania bez pracy, tym mniej korzystna ocena sytuacji materialnej gospodarstwa
domowego. Zaobserwowano mianowicie zdecydowany wzrost negatywnej oceny biezacej sytu-
acji finansowej w warunkach kryzysu wraz z wydtuzeniem sig okresu bezrobocia.

Podobnie jak w przypadku wysokosci miesiecznego rozporzadzalnego dochodu samoocena
wzrasta wraz z poziomem wyksztalcenia respondentéw (wspétczynnik korelacji Spearmana r
= 0,205, przy p =0.01). W przypadku oséb z wyksztalceniem podstawowym az co trzeci ankieto-
wany ocenit sytuacje materialng swojej rodziny w warunkach kryzysu jako bardzo zla, podczas
gdy wsréd osdb z wyzszym wyksztalceniem zaledwie co dziesiaty.
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W kontekscie uzyskanych wynikéw warto nadmienié, ze ocena biezgcej sytuacji materialne;
gospodarstwa domowego skorelowana jest z pozycja ankietowanej osoby w rodzinie (wspélczyn-
nik korelacji Pearsona r = 0,106, przy p <0.01. Uwzgledniajac te zmienng, zaobserwowano, ze
czlonkowie gospodarstwa domowego zdecydowanie optymistycznej ocenili sytuacje materialng
w warunkach kryzysu gospodarczego anizeli osoba podajaca sie za glowe rodziny. Z badan
wynika, ze czlonkowie rodziny o ponad 5,0% wigcej w stosunku do glowy rodziny ocenili sytu-
acje materialng swojego gospodarstwa jako dobra, za$ o 21,6% mniej — jako bardzo zla. Ocena
ta jest nizsza wérdd okreslajacych siebie jako glowe rodziny, a takze dodatkowo jest tym nizsza,
im starsza jest osoba bezrobotna. I tak, w przypadku oséb najmtodszych (do 25 lat) zaledwie
17,0% ocenilo sytuacje materialng swojej rodziny w warunkach kryzysu gospodarczego jako bar-
dzo zla, podczas gdy wéréd ankietowanych powyzej 65 lat i wigcej — co trzeci. Wsr6d mtodych
respondentéw w stosunku do 0s6b w wieku powyzej 65 lat wyzszy byt takze odsetek okresla-

jacych sytuacje materialng swojego rodziny w warunkach kryzysu gospodarczego jako bardzo
dobra.

Miejsce zamieszkania rowniez réznicowalo (jednakze juz w mniejszym stopniu) badang popula-
cje (wspoltczynnik V-Cramera wynidst 0,048, p <0.05). Samoocena sytuacji finansowej dokonana
przez ankietowanych z tych miast, w ktérych wystapil nizszy poziom rozporzadzalnych docho-
déw, takze byla nizsza. Najwigcej ocen negatywnych uzyskano w Bialymstoku, Lublinie i L.odzi,
za$ zdecydowanie najmniej - w Szczecinie, Poznaniu i Warszawie.

Zmienng niewplywajacg w sposdb statystycznie istotny na opinie respondentéw na temat
ich zadowolenia z sytuacji finansowej byla pte¢ (wspdlczynnik korelacji Pearsona wynidst
r =-0,019, p = 0,689).

|  Sposoby gospodarowania srodkami pienigznymi w okresie
kryzysu

Pogorszenie sytuacji finansowej gospodarstw domowych w okresie kryzysu finansowo-ekono-
micznego znalazlo swoje odbicie w zmianach, jakich dokonaly one, gospodarujac miesigcznym
rozporzadzalnym dochodem.

Przeprowadzone badania wskazuja, ze w okresie kryzysu finansowo-ekonomicznego prawie co
piaty ankietowany stwierdzil, ze pieniedzy nie wystarcza mu nawet na biezace potrzeby, za$ 2/5
respondentéw wskazalo, Ze pieniedzy starcza im tylko na podstawowe wydatki (chleb, mleko
itp.). Z kolei co dziesiaty respondent twierdzil, ze w jego gospodarstwie domowym wystarczy
srodkéw finansowych na zaspokojenie odczuwanych potrzeb, za$ jedynie co dwudziesty ankie-
towany byl zdania, Ze pieniedzy w jego rodzinie wystarcza na zaspokojenie wszelkich odczuwa-
nych potrzeb, i to bez specjalnego oszczedzania (tabela 10).
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Tabela 10 | Sposob gospodarowania srodkami pienigznymi w ankietowanych gospodarstwach domo-
wych w 2011 r. (w %)

Wystarcza nam Oszczedzamy fiomy bard Wystarcza nam Nie starcza nam
Cechy ankietowanych nawszystko bez i wystarcza nam na VIemy Bario jedynie na podsta- ~ na podstawowe
- oszczednie S
oszczedzania wszystko wowe potrzeby  wydatki codzienne

Ogotem 5.2 10,6 248 40,5 189
Wiek:
1825 lat 11 10,9 213 40,8 139
2644 lat 53 11,6 21,1 13,2 18.8
45—64 lat 4.8 10,8 25,2 42,5 16,7
65 lat i wigcej 3.6 9.1 25,6 35,5 26,2
Ptec:
Kobiety 53 8.9 25,8 n3 18,7
Meiczyini 5,1 12,3 238 39,7 19,1
Wyksztatcenie:
Podstawowe - 29 234 50,6 231
Lasadnicze zawodowe 4.6 12,6 26,1 36,2 20,8
Srednie 6,5 1.8 240 39,6 18,1
Wyisze 91 15.1 25,7 35,9 13,6
Pozycja w rodzinie:
Glowa rodziny 4.8 9.9 25,1 0.8 184
Cztonek rodziny 5,6 1,3 24.5 39,2 19.4
Liczha oséh pracujacych
W rodzinie:
0 - - 15.8 48,1 355
1 6,6 145 213 38,6 13.0
2 9,0 173 313 34,2 8.2
Dochdd na 1 osobe:
do 1000,00 zt - - 221 2,0 18,9
1001,00-2000,00 zt - 1,2 230 50,1 22,1
2001,00—3000,00 zt 1.3 9.8 2.8 48,3 15.8
3001,00—-4000,00 6,1 143 25,6 121 19
4001,00-5000,00 zt 9.2 16,4 26,9 38.8 8.1
powyzej 5000,00 zt 14,6 18,9 26,4 37 5.4
Aktywno$¢ zawodowa:
Pracujacy 16 12,5 25,3 40,1 13.9
Niepracujacy 2.8 8.1 20,3 40,3 239
Miejsce zamieszkania:
Warszawa 13 1.3 26,1 39,0 16,3
Krakow 6,1 11,0 26,2 318 189
todi 3.2 8.7 25,0 0,5 21,6
Poznai 59 10,9 20,6 0.8 16,8
Wroctaw 6,3 11,6 231 40,4 18,6
Szczecin 5,2 10,9 228 42,0 19,1
Gdansk 49 1.9 231 40,6 18.8
Katowice 6,3 12,0 24,6 384 18,7
Lublin 3.6 8.4 26,6 05 19,9
Biatystok 3,2 93 25,3 n9 20,3

7rédto: badania wlasne.
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Zmienng o najwiekszej sile r6znicowania badanej zbiorowosci gospodarstw domowych pod
wzgledem gospodarowania srodkami finansowymi w okresie kryzysu finansowo-ekonomicz-
nego okazata sig grupa dochodowa, do jakiej zakwalifikowano dane gospodarstwo domowe
(wspéltczynnik korelacji Pearsona r = 0,406, przy p <0.01). Jak mozna sie bylo spodziewaé, naj-
mniej korzystnie wypadty gospodarstwa domowe zaliczone do najnizszych grup dochodowych.
Najwieksze trudnosci z zaspokojeniem nawet podstawowych potrzeb mialy oczywiscie te gospo-
darstwa domowe, ktére dysponowaty miesigcznym rozporzadzalnym dochodem do 2000,00 zt na
1 osobe. Wraz ze wzrostem poziomu dochodu, zaspokojenie potrzeb rodziny staje sig coraz tatwiej-
sze. I tak, co drugi respondent dysponujacy miesigcznym dochodem per capita do 1000,00 zt
stwierdzal, ze pieniedzy nie wystarcza mu nawet na biezace potrzeby i musi pozyczac¢ pienigdze
badz korzysta¢ z nagromadzonych wczes$niej oszczednosci. Bardzo podobnie ksztattowala sie
sytuacja gospodarstw domowych o rozporzadzalnych dochodach do 2000,00 zt miesiecznie. Co
czwarty ankietowany z tej grupy dochodowej sygnalizowat problemy z zaspokojeniem podsta-
wowych potrzeb w swoim gospodarstwie domowym. Nalezy réwniez podkresli¢, Ze co trzeci
respondent dysponujacy miesiecznym dochodem 1001,00-2000,00 z} zywit nadzieje, ze jego
obecne trudnosci finansowe maja charakter przejSciowy i w najblizszej przysziosci na skutek
znalezienia dodatkowego zrédla pracy oraz poprawy sytuacji makroekonomicznej ulegng zde-
cydowanej poprawie. Zatem, w odniesieniu do tej grupy rodzin potwierdza sig dzialanie efektu
rygla (zapadki). Efekt ten zostat doktadnie opisany w literaturze przedmiotu w teorii dochodu
wzglednego autorstwa amerykanskiego ekonomisty Jamesa Stemble’a Duesenberry’ego (1952).

Rodziny dysponujace dochodem od 1001,00-2000,00 zt miesigcznie na 1 osobe w najwyzszym
odsetku twierdzity, Ze pienigdzy wystarcza im jedynie na podstawowe potrzeby (co drugi ankie-
towany). Rowniez respondenci dysponujacy wyzszym miesiecznym dochodem (od 4001,00 do
5000,00 z! i powyzej 5000,00 zt na 1 osobe) najczesciej udzielali odpowiedzi, ze zyja bardzo
oszczednie, aby odlozy¢ na powazniejsze zakupy (co czwarty ankietowany). Jedynie 14,6%
gospodarstw domowych o dochodach powyzej 5000,00 zt miesiecznie na 1 osobg deklarowalo,
ze zyje im sig bardzo dobrze, bez specjalnego oszczegdzania, i wystarcza im na zaspokojenie nie-
mal wszystkich odczuwanych przez cztonkéw rodziny potrzeb.

Zmienng istotnie statystycznie réznicujaca badana zbiorowo$é pod wzgledem sposobu gospo-
darowania dochodem jest liczba 0sdéb pracujacych w rodzinie (wspétczynnik korelacji Pearsona
r = -0,316, przy p <0.01). Im mniej 0séb pracujacych w gospodarstwie, tym czestsze odpowiedzi,
7e pieniedzy nie starcza na podstawowe wydatki codzienne badz starcza jedynie na podstawowe
potrzeby.

Podobne spostrzezenia odnotowano, gdy uwzgledniono wiek ankietowanego. Zmienna ta réz-
nicuje badana prébe w sposéb istotny statystyczny, chociaz z mniejsza niz przeanalizowane
juz zmienne sila zréznicowania (wspétczynnik korelacji Pearsona r = -0,137, przy p <0.01).
W kontekscie otrzymanych wynikéw mozna stwierdzi¢, ze co piaty respondent z grupy wiekowej
26-44 lata deklarowal, Ze w jego gospodarstwie domowym nie starcza na podstawowe wydatki
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codzienne. Z kolei najwiecej takich wskazan odnotowano w grupie wiekowej 65 lat i wigcej — co
czwarty respondent.

Na oceny dokonanych zmian w sytuacji dochodowej istotny statystycznie wplyw wywieralo

tez wyksztalcenie (wspdlczynnik korelacji Spearmana r = 0,239, przy p =0.01). I tak, wyzsze
wyksztalcenie sprzyjalto korzystniejszym ocenom, a wyksztalcenie podstawowe lub zasadnicze
zawodowe sktanialo do negatywnych ocen zmian sytuacji dochodowej. Respondenci legitymu-
jacy sie wyzszym wyksztalceniem pigciokrotnie cze$ciej niz ankietowani z wyksztatceniem
podstawowym deklarowali, Ze zyja oszczednie, ale starcza im na zaspokojenie odczuwanych
potrzeb.

Zmienng o istotnym statystycznie r6znicowaniu badanej zbiorowoéci gospodarstw domowych
w zakresie sposobu gospodarowania srodkami pienieznymi jest aktywnosé zawodowa. Miare
tego zr6znicowania odzwierciedla wspélczynnik korelacji Pearsona r = 0,112, przy p <0.01 Jak
mozna sig bylo spodziewaé¢, mniej korzystnie wypadly te gospodarstwa domowe, w ktérych
ankietowany nie pracowal. Ponad 3/5 niepracujgcych respondentéw negatywnie oceniato zmiany
sytuacji dochodowej rodziny w okresie kryzysu gospodarczego, deklarujac, ze w ich gospodar-
stwie domowym z ledwoscig starcza na podstawowe wydatki i dlatego nie w pelni zaspokajane
sa potrzeby wiscerogenne jego czlonkéw.

Ciekawych informacji dostarczyta analiza trudnosci w zaspokajaniu biezacych potrzeb w okre-
sie kryzysu finansowo-ekonomicznego z uwzglednieniem miejsca zamieszkania. Ot6z najmniej
trudnosci z zaspokajaniem podstawowych potrzeb i wigzaniem konca z konicem mieli ankieto-
wani z Warszawy, Wroctawia i Krakowa. Jedynie co szdsty respondent z wymienionych miast
deklarowal, ze w jego gospodarstwie domowym nie starcza na podstawowe wydatki codzienne,
podczas gdy w pozostatych ankietowanych miastach takich wskazan bylo wiecej. Najwiecej
takich wskazan odnotowano w Lodzi, Bialymstoku i Lublinie (co czwarty ankietowany). Doda¢
w tym miejscu nalezy, ze uwzglednienie wartosci wspétczynnika V-Cramera wynoszacej 0,201,
przy poziomie istotnosci p <0.01, pozwala traktowa¢ te zmienna jako istotng statystycznie. Tak
wiec miejsce zamieszkania jest determinantg istotnie r6znicujaca sposéb gospodarowania $rod-
kami pienigznymi w okresie kryzysu finansowo-ekonomicznego w ankietowanych gospodar-
stwach domowych.

Z nieco mniejszq silg i statystycznie nieistotng réznicuje sie badane gospodarstwa domowe
ze wzgledu na sposob gospodarowania dochodem w okresie kryzysu, biorgc pod uwage pleé
respondentéw (wspolczynnik korelacji Spearmana r = 0,078, przy p =0.281). Rowniez pozycja
w rodzinie nie r6znicowala w sposéb istotny statystycznie opinii badanych na temat sposobu
gospodarowania dochodem w okresie kryzysu finansowo-ekonomicznego (wspélczynnik kore-
lacji Spearmana r = -0,021, przy p =0499).

Podsumowujac: na podstawie przeprowadzonych badan mozna stwierdzi¢, ze klopoty z zaspo-
kojeniem biezgcych potrzeb w okresie kryzysu finansowo-ekonomicznego byly tym wigksze,
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im nizszy poziom wyksztalcenia miata osoba ankietowana oraz im byla ona starsza. Trudnoéci
z zaspokojeniem podstawowych potrzeb poglebialy sig takze wsréd oséb niepracujacych
i z miast o wysokim bezrobociu strukturalnym.

|  Podsumowanie

Przeprowadzona analiza sytuacji materialnej gospodarstw domowych w okresie kryzysu pozwala

wyciaggnac nastepujace wnioski:

1. Styl lokowania pienigdzy zwigzany jest z polozeniem ekonomicznym ankietowanych. Im
wyzsze wyksztalcenie i lepsza ocena wlasnych warunkéw materialnych, tym cze$ciej respon-
denci twierdzili, ze dysponuja réznego rodzaju lokatami finansowymi, a takze tym rzadziej
sig zdarzalo, ze nie mieli zadnych oszczednosci.

2. Ci sposérdd badanych, ktérzy zadeklarowali, ze sa w stanie zaoszczedzi¢ jakiekolwiek srodki
finansowe pieniadze, najczesciej sg sktonni przeznaczyc¢ je na splate kredytu, zainwestowac
w ochrong zdrowia rodziny, ubranie i obuwie, pomoc wiasnym dzieciom, podwyzszenie
standardu mieszkania badz na wypoczynek i rozrywke.

3. Konsekwencja ograniczen finansowych gospodarstw domowych jest z jednej strony bezpo-
$rednia ,reakcja na kryzys finansowo-ekonomiczny”, objawiajaca sig w postaci zmian stylu
zycia, z drugiej za$ sg tzw. zachowania postkryzysowe, ktdre przejawiajg sie m.in. podejmo-
waniem pracy w szarej strefie.

4. Wérdd podejmujacych dodatkowq prace w celu uzupelnienia budzetéw domowych prze-
wazali mezczyzni, osoby z mtodszych grup wiekowych i niskim poziomie wyksztalcenia.
Swiadczy to wyraznie o duzej motywacyjnej roli subiektywnych odczué i ich wplywie na
dziatania podejmowane w procesie zaspokajania potrzeb konsumpcyjnych.

5. Ponad 70% respondentéw bylo niezadowolonych z uzyskiwanego biezacego dochodu rozporza-
dzalnego, za$ oceny dotyczace sytuacji materialnej w ich gospodarstwach domowych byly dos¢
silnie zr6znicowane w zaleznosci od cech charakteryzujacych osoby ankietowane i ich rodziny.

6. Klopoty z zaspokojeniem biezgcych potrzeb najczesciej deklarowali respondenci, ktérzy osia-
gali miesieczne dochody rozporzadzalne nieprzekraczajace 1000,00 zl, z grupy wiekowej 65
lat i wiecej, posiadajacy wyksztalcenie podstawowe lub zasadnicze zawodowe, a takze osoby
niepracujace oraz mieszkancy Lodzi, Bialegostoku i Lublina.
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