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Streszczenie: Artykul jest wprowadzeniem do stosunkowo nowej i niezbyt znanej w
Polsce dziedziny badan ekonomicznych — ekonomii eksperymentalnej. Przedstawiamy
skrét historii rozwoju tej dyscypliny i najwazniejsze obszary badai, opisujemy czgs¢
najwazniejszych wynikéw eksperymentow laboratoryjnych, wnioski z nich i znaczenie
dla gltéwnego nurtu ekonomii. Prezentujemy tez kilka sposréd eksperymentéw przepro-
wadzonych w ramach seminarium 7z ekonomii eksperymentalnej na Uniwersytecie
Warszawskim.

EXPERIMENTAL ECONOMICS: INTRODUCTION AND RECENT RESEARCH

Abstract: This paper is an introduction to a relatively new (and little known in
Poland) field of economic research — the experimental economics. We briefly sketch its
history and main research areas, and describe some of most important findings in
laboratory experiments and their significance for the mainstream economics. We also
present a sample of the experiments conducted in the experimental economics seminar at
Warsaw University.
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1. Wprowadzenie

,Ekonomie¢ wyréznia wéréd nauk spotecznych istotna rola, jakg uprawiajacy te
dziedzine odgrywajg w polityce panstw i decyzjach podmiotéw gospodarczych. Czy z
ich rad korzysta sie, czy nie, ekonomistéw z zasady pyta si¢ o zdanie w sprawach roz-
ciagajacych sie od bezpieczenstwa publicznego po polityke podatkowg i prognozy go-
spodarcze. Zaskakujacy jest przy tym fakt, ze ci, ktérzy zasiegajg rady u ekonomistow,
z miejsca odrzuciliby — podobnie jak wigkszo$¢ rozsadnych ludzi - zalozenia, na ja-
kich ich doradcy sie opieraja. Ograniczanie si¢ do zaledwie paru réznych struktur
rynku, ogromnie uproszczone modele technologii produkcyjnych, a zwlaszcza polega-
nie na wyidealizowanym modelu maksymalizujacego decydenta tak daleko odbiegaja
od codziennego do$wiadczenia, ze gdyby ekonomisci glosili je z réwnym przekona-
niem, jak glosza wynikajgce z nich wnioski, ich nauke zakwalifikowano by do §rednio-
wiecznej scholastyki, a nie do nowoczesnych nauk spotecznych. Przyjeto sie uwazad,
ze za nierealistyczno$¢ tych zalozen odplacaja si¢ sukcesy opartych na nich modeli, i
dzi$ wiekszo$¢ ekonomistéw mozna umiesci¢ gdzie$ na skali od przyjmujacych owe
zalozenia jako przydatne w praktyce przyblizenie rzeczywistosci po akceptujacych je
w calosci jako pelnowarto$ciowe stwierdzenia empiryczne”.

Powyzszy tekst to wolny przektad pierwszych zdan ksigzki Johna Crossa (Cross,
1983), niezle ujmujacych paradoksalng sytuacje ekonomii jako nauki. Rzeczywiscie,
jakiekolwiek glebsze zastanowienie nad zalozeniami przyjmowanymi przez ekonomi-
stow przy tworzeniu modeli - zwlaszcza tymi dotyczacymi indywidualnych decyzji,
ale tez innymi — musi prowadzi¢ do konkluzji, ze wiele z nich jest odlegltych od rze-
czywistosci o lata $wietlne. Z drugiej strony same modele czesto umozliwiajg zupel-
nie niezly opis funkcjonowania gospodarki, zwlaszcza w skali makro, a czasem nawet
trafng prognoze przyszlego przebiegu zjawisk. Co wigcej, prognozy nietrafne to bodaj
cze$ciej skutek wystapienia nieprzewidzianych zjawisk niz zbyt uproszczonych zato-
zeh przy modelowaniu.

Préba analizy przyczyn takiego stanu rzeczy jest prowadzenie do$wiadczen w labo-
ratorium, gdzie mozna ograniczy¢ do minimum wplyw niekontrolowanych czynnikéw
zewnetrznych, a jednoczes$nie dobrze zaplanowa¢ warunki badania i warto$ci istotnych
parametréw. Ponadto do$wiadczenia laboratoryjne mozna dowolnie powtarzaé¢ w ta-
kich samych (lub odpowiednio zmienionych przez eksperymentator6w) warunkach, co
znacznie uwiarygodnia wyciggane z nich wnioski, a w zasadzie nie jest mozliwe w eko-
nomii empirycznej, tzn. przy obserwacji i analizie rzeczywistych zjawisk gospodar-
czych. Dodajmy tez, ze o ile w rzeczywistym $wiecie nie obserwujemy preferencji decy-
dentdw, a tylko ich wybory, o tyle eksperymentator w laboratorium moze te preferencje
w znacznym stopniu ksztaltowac przez odpowiednie przypisanie decyzjom wyplat.
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Eksperyment laboratoryjny polega — ujmujac rzecz najogélniej - na podejmowaniu
przez osoby badane decyzji o charakterze ekonomicznym w warunkach kontrolowa-
nych. W zaleznosci od konkretnego doswiadczenia tymi ,ekonomicznymi” decyzjami
moga by¢ na przyktad wielko$¢ i rodzaj inwestycji, propozycja ztozona partnerowi w
negocjacjach, cena zadana za swoj produkt, oferta na aukcji, decyzja o wyborze do-
stawcy i wielkosci zakupu 1 dziesiatki podobnych. Na zakorniczenie sesji najczesciej
wyplaca si¢ jej uczestnikom sumy pieniezne tym wieksze, im wiecej ,zarobili” podczas
eksperymentu - a wiec im lepsze decyzje podejmowali. Ten element odréznia wiek-
szo$¢ eksperymentéw ekonomicznych od badan psychologicznych, w ktérych bodzce
materialne stosuje sie rzadko. Jego zadaniem jest stworzenie uczestnikom motywacji
do podejmowania jak najlepszych ich zdaniem decyzji (a takze do powaznego trakto-
wania eksperymentu). Ma on takze upodobnié sytuacje eksperymentalng do rzeczywi-
stej, w ktérej podjete decyzje majg konkretne skutki finansowe!.

Niektore doswiadczenia badajg sam proces indywidualnego podejmowania decy-
zji o charakterze ekonomicznym. Cze$ciej jednak uczestnicy eksperymentéw z zatoze-
nia wchodzg w interakcje, np. negocjujac miedzy soba transakcje, uczestniczac w au-
kcjach czy wyznaczajac taczng podaz towaru ,na rynku”. W takich sytuacjach ekspe-
rymentator ma mozliwo$¢ obserwowania zjawisk na poziomie zbiorowosci, a wiec
miniekonomii, i moze powiedzie¢ co$ sensownego na temat dochodzenia do réwno-
wagi rynkowej, efektywnosci aukcji lub typowego przebiegu i wyniku negocjacji.

Dzigki kontroli nad warunkami do$wiadczalnymi eksperymentatorzy dowiaduja
sie wiele zaréwno na temat indywidualnego podejmowania decyzji ekonomicznych
i w szczegblnosci jakosci zalozenia o maksymalizacji uzytecznosci przez decydentow,
jak i o procesach agregacji tych indywidualnych decyzji, a takze o rozmaitych mecha-
nizmach rynkowych. Z drugiej strony nigdy nie bedziemy oczywiscie mie¢ pewnosci,
ze w realnym $wiecie ludzie bedg podejmowac decyzje doktadnie tak samo jak w la-
boratorium; trudno tez wyobrazi¢ sobie realistyczne do$wiadczenie laboratoryjne sy-
mulujgce np. podejmowanie decyzji strategicznych przez zarzad obracajgcej miliar-
dami korporacji. Dlatego nie mozna zapomina¢ o najwazniejszych ograniczeniach
ekonomii eksperymentalnej. Jeste$Smy jednak przekonani, ze dzi$ juz nie mozna sobie
takze pozwoli¢ na ignorowanie czy lekcewazenie jej osiggniec.

Poza podstawowg funkcjg do$wiadczalnej weryfikacji zalozen i wnioskéw teorii
eksperymenty laboratoryjne miewaja tez inne cele. Niejedno znaczace dos§wiadczenie
mialo charakter czysto eksploratywny — badacze chcieli po prostu zaspokoi¢ swg cie-

I Nie oznacza to oczywiscie, ze z decyzji podjetych przez uczestnikéw doswiadczenia mozna automatycznie wnio-
skowacé o ich rzeczywistych decyzjach ekonomicznych, ktérych stawka nieraz jest niepor6wnanie wyzsza. Eko-
nomisci sg jednak na ogé6t zgodni co do tego, ze zachowanie w eksperymentach z wyplatami uzaleznionymi od
osiagniec jest lepszym przyblizeniem rzeczywistego niz zachowanie w eksperymentach bez wyplat.
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kawos¢ i sprawdzi¢ np., czy pewne zjawisko w ogéle moze wystapi¢ lub jak zachowa-
ja sie ludzie w okreslonej sytuacji. Takie badania prowadzone z ciekawosci bywaja
nieraz bardzo owocne. Malo doceniana - zdaniem autoréw tego artykutu niestusznie
—jest rola eksperymentéw w dydaktyce, w szczegdélnosci w nauczaniu ekonomii. Z na-
szych do$wiadczen dydaktycznych wynika, ze wielu studentéw dopiero przy okazji
uczestnictwa w eksperymencie zastanawia si¢ nad jakim$ (nieraz wcze$niej znanym z
teorii) modelem ekonomicznym.

W tym artykule zamierzamy skrétowo przedstawi¢ historie i najwazniejsze osig-
gniecia ekonomii eksperymentalnej, a takze pare do$wiadczen przeprowadzonych
przez jednego z autoréw (TK) i jego studentéw.

2. Zarys historyczny

Ekonomia eksperymentalna jest dziedzing stosunkowo nowa. Pierwsze, odosobnione
jeszcze eksperymenty laboratoryjne o charakterze ekonomicznym robiono w latach 30-
tych i 40-tych XX wieku, a pierwszym, ktéry (choé tez nie od razu) istotnie wplynat na
dalsze badania, byt opisany w dalszym ciggu eksperyment rynkowy Chamberlina z 1948
r. Rzeczywiscie przelomowym wydarzeniem - nie tylko zresztg dla omawianej dziedziny
- bylo jednak ukazanie sie ksigzki von Neumanna i Morgensterna (1944). Byta ona
wprawdzie pracg czysto teoretyczna, poniewaz jednak podala kompletna, aksjomatycz-
ng teorie postepowania racjonalnego decydenta, a jednoczesnie prosty i uniwersalny mo-
del gry niekooperacyjnej do opisu interakcji miedzy podejmujacymi decyzje, od razu sta-
fa si¢ bogatym Zrédiem hipotez do testowania, takze na drodze eksperymentalne;.

Pierwsze dwie lub trzy dekady to czas intensywnych badan nad racjonalnoscia rze-
czywistych decydentéw, sprowokowanych przede wszystkim przez sformutowanie
stynnego paradoksu Allais (1951). Ten francuski ekonomista pokazal, ze w warunkach
ryzyka w pewnych sytuacjach ludzie, a nawet eksperci, systematycznie dokonujg wy-
boréw nie dajacych si¢ w zaden sposéb pogodzi¢ z definicjg racjonalnego postepowa-
nia zgodnego z postulatami von Neumanna-Morgensterna. Zapoczatkowato to caly
nurt badan nad tym i innymi rodzajami ,nieracjonalnego” postgpowania i sprzyjaja-
cymi im okoliczno$ciami, a w nowszych czasach takze préb ich wyttumaczenia. Jed-
nocze$nie masowo eksperymentowano z malymi grami w postaci normalnej. W swym
przegladowym artykule Pruitt i Kimmel (1977) doliczyli si¢ ponad tysiaca opubliko-
wanych prac eksperymentalnych, dotyczacych w wigkszosci prostych gier dwumacie-
rzowych, tj. takich, w ktérych dwaj gracze jednocze$nie i niezaleznie od siebie wybie-
rajg po jednej z niewielkich zbioréw mozliwych akcji. O ile jednak niektére z tych stu-
diéw wywarly duzy wplyw na teorig i praktyke i sa cytowane do dzis, o tyle wielu za-
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rzucano brak jakiejkolwiek teorii czy cho¢by zainteresowania znaczeniem uzyskanych
wynikéw poza laboratorium.

Jednoczes$nie od lat 60-tych zaczyna sie stopniowy, ale staly rozwéj eksperymen-
tow z wiekszymi grami, majacymi odzwierciedla¢ (interakcyjne) podejmowanie de-
cyzji w sytuacjach bardziej ztozonych i o wyrazniejszym kontekscie ekonomicznym.
Rozpoczynajg sie duze serie eksperymentalnych badan nad oligopolami (takze wielo-
etapowymi), dwustronnymi negocjacjami o podzial nadwyzki czy réznymi formami
rynku. Pojawia si¢ nowa tematyka dobrowolnych wptat na wspélne dobro (por. pod-
rozdzial 3.3). Wtedy tez powstaja pierwsze laboratoria przeznaczone wiasnie do eks-
perymentéw ekonomicznych, najpierw w USA (Vernon Smith w Arizonie), a z czasem
takze w Europie. Mocny impuls daje oczywiscie komputeryzacja, niezmiernie uprasz-
czajaca prace prowadzacego eksperymenty, a takze utatwiajaca catkowicie anonimo-
we interakcje pomiedzy uczestnikami.

Ostatnie dwie dekady to ogromny rozwdj ilo§ciowy i umocnienie si¢ ekonomii eks-
perymentalnej jako ekspansywnego dzialu ekonomii, wywierajacego coraz wigkszy
wplyw na inne kierunki. Pojawiajg sie najpierw sekcje w czolowych czasopismach,
a potem czasopisma po$wiecone w caloéci eksperymentom ekonomicznym. Zajmuja-
ce si¢ nimi zespoly liczy sie w dziesigtkach — w samej Europie jest dzi$ kilkanascie
$wietnie wyposazonych laboratoriéw, w tym niektére, np. Bonn i Zurych, z imponu-
jacym dorobkiem naukowym. Zywiolowo rozwijaja sie miedzy innymi badania nad
grami wieloetapowymi. Nagroda Nobla przyznana w 2002 r. za prace eksperymental-
ne i teorie wyprowadzone z wynik6w eksperymentéw, a jeszcze bardziej sam fakt, ze
dzi$ na gruncie wynikow eksperymentéw powstaja znaczace teorie ekonomiczne, po-
twierdzajg rosngce znaczenie tego dziatu ekonomii.

Obok powstawania laboratoriéw komputerowych na rozpowszechnienie sie¢ metod
eksperymentalnych w ekonomii niebagatelny wplyw ma stworzenie specjalistycznego
oprogramowania. Jednym z najpopularniejszych programéw do tworzenia ekspery-
mentéw komputerowych jest projekt rozwijany przez Ursa Fischbachera (2007) z-Tree?.
Program ten umozliwia tworzenie eksperymentéw przez osoby z malym do$wiadcze-
niem programistycznym. Wadg tego oprogramowania jest wrazliwo$¢ na zaktécenia po-
taczen sieciowych, przez co eksperymenty mogg by¢ realizowane jedynie w sieci lokal-
nej —w laboratorium komputerowym. Innym ciekawym projektem jest JessX (Java Expe-
rimental Simulated Stock Exchange). Jest to aplet Java do tworzenia eksperymentéw z
dziedziny finanséw?. Program ten pozwala na przeprowadzenie kilku typéw ekspery-
ment6éw - symulacji wybranych rynkéw finansowych. W chwili obecnej mozliwa jest sy-
mulacja rynku akcji, obligacji oraz rynku bankowego. W planach jego twércow jest uzu-

2 http://www.iew.unizh.ch/ztree/index.php
3 http://rb.ec-lille.fr/jessx/index.php
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pelnienie mozliwo$ci tworzenia symulacji rynkéw terminowych. W nowej wersji zapo-
wiadane jest tez rozszerzenie mozliwos$ci platformy - jednoczesnego udziatu duzej licz-
by graczy, co pozwoli na przeprowadzenie rozbudowanej symulacji rynku on-line. Cie-
kawym projektem jest Veconlab Software* Charlesa Holta. Jest to udostepniony dla na-
uczycieli portal eksperymentéw klasowych do nauki podstaw ekonomii.

W Polsce na Wydziale Nauk Ekonomicznych Uniwersytetu Warszawskiego zostat
stworzony silnik do programowania eksperymentéw (Kowal, 2005) i rozwijany jako
platforma LabSEE (Laboratory of Social and Economic Experiments)®. W zamierzeniach
ma by¢ to program taczacy tatwos¢ tworzenia eksperymentéw poréwnywalng z z-Tree
oraz mozliwo$¢ uruchomienia eksperymentéw na dowolnej platformie sprzg¢towej przez
przegladarke WWW. Z wykorzystaniem LabSEE w tym roku akademickim zostal uru-
chomiony w ramach COME wzorowany na Veconlab Software kurs podstaw ekonomii
oparty na eksperymentach on-line®. Z poczatkiem 2008 roku planowane jest otwarcie
portalu ekonomii eksperymentalnej, ktérego celem bedzie propagowanie wynikéw ba-
dan ekonomii eksperymentalnej w Polsce oraz nauka ekonomii przez eksperyment’.

3. Gl6wne nurty badan

Najwygodniejszy bedzie podzial badan eksperymentalnych ze wzgledu na skale i za-
kres badanych zjawisk. U samych podstaw leza studia nad indywidualnym decydentem,
a wiec nad racjonalnoscia i typowymi odstepstwami od niej. Elementarne interakcje
w matych grupach oséb podejmujacych decyzje to tematyka eksperymentéw z niewiel-
kimi grami, za$ zjawiska na poziomie calej zbiorowosci uczestnikéw — np. ksztattowa-
nie si¢ cen rynkowych - badane sa w do$wiadczeniach z wigkszymi i bardziej zlozony-
mi grami imitujagcymi rzeczywiste rynki.

3.1. Indywidualne decyzje

Tradycyjna ekonomia, a przynajmniej mikroekonomia, zaklada, ze kazdy decydent to
homo oeconomicus — doskonale racjonalny osobnik, dazacy do maksymalizacji wlasnej
korzysci (formalizowanej przez przypisanie mu tzw. funkcji uzytecznosci). Osobnik taki

4 http://people.virginia.edu/~cah2k/home.html
> www.ekonomiaeksperymentalna.edu.pl

¢ COME - Centrum Otwartej Multimedialnej Edukacji Uniwersytetu Warszawskiego
http://moodle.come.uw.edu.pl/course/info.php?id=1310

7 www.ekonomiaeksperymentalna.edu.pl
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ma ponadto zdolnosci obliczeniowe i logiczne wystarczajace do pelnego przeanalizowa-
nia sytuacji i wybrania najlepszej decyzji. Nigdy wiec sie nie myli i zawsze wybiera naj-
lepiej z punktu widzenia swego, zawsze dobrze okreslonego kryterium optymalnosci.

Nie trzeba chyba pisa¢, jak bardzo to zalozenie odbiega od rzeczywistosci — wy-
starczy pobiezna refleksja nad tym, jak wiele podmiotéw gospodarczych wrecz ma ra-
cje bytu tylko dzieki nieracjonalnosci innych. Ekonomistom jednak dtugo to nie prze-
szkadzalo, a obserwowane nieracjonalne decyzje ttumaczyli badZ losowymi zaburze-
niami, badz niedoinformowaniem racjonalnych decydentéw, badz tez postepowaniem
optymalnym (lub bliskim optymalnemu) przy uwzglednieniu ograniczen informacji i
zdolnosci jej przetwarzania — np. kupujemy aparat fotograficzny drozej nizby mozna,
bo nie mamy fizycznej mozliwosci, czasu lub ochoty sprawdza¢ cen u wszystkich ofe-
rentow, i zadowalamy sie okreslong ceng i jakoscia. To ostatnie podejscie to tzw. ogra-
niczona racjonalnos¢, ktéra czesto niezle opisuje rzeczywiste decyzje. Nie jest ona jed-
nak w stanie wyttumaczy¢ nagminnie obserwowanych nieoptymalnych lub wzajemnie
sprzecznych wyboréw w bardzo prostych problemach decyzyjnych.

Tymczasem juz od lat pigédziesiatych XX wieku mnozg si¢ obserwacje potwierdza-
jace, ze odstepstwa od ,racjonalnego” postepowania sg zjawiskiem nie tylko nagmin-
nym, ale wykazujacym okreslone prawidlowosci. Jeden z wielu efektownych przykta-
déw pokazali w serii eksperymentéw Lichtenstein i Slovic (1971). Przedstawiali oni
osobom badanym pary nieskomplikowanych loterii o podobnej wartosci oczekiwanej
wygranej, réznigcych sie tym, ze na pierwszej z loterii wygrywalo sie niewielkg sume
z duzym prawdopodobienstwem, a na drugiej - istotnie wieksza kwote, ale z malym
prawdopodobienstwem, i zadawali pytanie, na ktérej z dwoch loterii woleliby zagrad.
Nastepnie ponownie pokazywali im te same loterie, tym razem osobno, i prosili o po-
danie najmniejszej kwoty, za jaka byliby oni gotowi odprzedac posiadany los na taka
loteri¢. Okazalo si¢, ze ponad 70 proc. respondentéw zada wiecej za los na drugg lo-
teri¢ z kazdej pary, z ktérej uprzednio wybralo pierwsza. Ten uderzajacy efekt wysta-
pit réwniez (cho¢ z mniejszym nasileniem) w drugim eksperymencie, w ktérym za-
miast ceny sprzedazy badani mieli poda¢ maksymalng ceng, jaka byliby gotowi da¢ za
los na loterieg, a takze w trzecim, w ktérym — w odréznieniu od dwéch poprzednich —
rzeczywiscie przeprowadzano losowanie loterii i wyptacano wygrane kwoty. Wiele
pézniejszych badan, nieraz prowadzonych z zamiarem podwazenia obserwacji (psy-
chologéw) Lichtenstein i Slovica, potwierdzito trwalo$¢ i powszechno$é opisanego
przez nich odwrécenia preferencji. Wystepuje ono i przy duzych stawkach, i (stabiej)
w wersji z konsekwencjami finansowymi dla przytapanych na nim oséb, a sami auto-
rzy pierwszego eksperymentu powtérzyli go w bardziej rozbudowanej wersji w dlugo-
trwalej, rzeczywistej wersji w kasynie i uzyskali podobne wyniki.
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Inne najistotniejsze i systematycznie wystepujace zachowania ,nieracjonalne” to m.in.

— czesto obserwowana, i najbardziej moze uderzajaca, zalezno$¢ podejmowane;j
decyzji od sformutowania (framing) problemu decyzyjnego; wystepuje ona np.
wtedy, gdy pacjent zgadza si¢ na operacj¢ po otrzymaniu informacji, ze 80
proc. przechodzacych takg operacje przezywa, ale zrezygnowalby z niej, sty-
szac, ze 20 proc. pacjentéw w jej trakcie umiera;

— efekt pewnosci, tj. systematyczne (i nieracjonalne) przywigzywanie nadmiernej
wagi w warunkach ryzyka (tj. gdy wynik decyzji nie jest pewny, ale znane sg
prawdopodobienistwa konkretnych wynikéw) do matych zmian prawdopodo-
bienstwa, gdy jest ono bliskie zera lub jedynki, przy jednoczesnym lekcewaze-
niu takich samych réznic, gdy ma si¢ do czynienia z prawdopodobiefistwami
rzedu 0,3 czy 0,6. Prawdopodobnie ten efekt odpowiada za wigkszos¢ niekonse-
kwentnych - tj. nie dajacych si¢ pogodzi¢ z maksymalizacja oczekiwanych ko-
rzysci, jakkolwiek te korzysci bytyby rozumiane — wyboréw pomiedzy loteriami;

- w pewnych skrajnych przypadkach odwrdcenia preferencji wystepujace nawet
w warunkach pewnosci: majac wybér miedzy alternatywami a i b, decydent
wybiera a, ale gdy dodatkowo pojawia sie trzecia alternatywa ¢, odkrywa, ze
najbardziej podoba mu sie b.

Badania nad ,nieracjonalnymi” indywidualnymi decyzjami to chyba ta cze$¢ eko-
nomii eksperymentalnej, ktéra z dzisiejszej perspektywy wywarla najwiekszy wplyw na
ekonomie teoretyczng. Doprowadzily one do bardzo owocnej wspétpracy ekonomistéw
z psychologami i do stworzenia teorii postepowania w warunkach ryzyka, ktére powo-
li wehodza do kanonu ekonomii jako udoskonalenie standardowego modelu racjonal-
nego decydenta. Teorie perspektywy Kahnemana i Tversky’ego uhonorowata szwedz-
ka Akademia, przyznajac jednemu z jej twércéw Nagrode Nobla w 2002 r. Podkreslmy
tu jeszcze raz, ze teoria ta (tak jak inne niemal réwnie znaczace pokrewne, np. regret
theory Loomesa i Sugdena, 1992) powstala jako préba wyjasnienia prawidlowosci ,nie-
racjonalnych” zachowan obserwowanych przede wszystkim w eksperymentach labora-
toryjnych. Warto tez przypomnieé, ze nagrode podzielit z Kahnemanem Vernon Smith,
czlowiek - instytucja amerykarnskiej ekonomii eksperymentalnej, pracujacy gléwnie na
przeciwleglym biegunie tej dziedziny - rynkach z wieloma uczestnikami.

3.2. Wielkie male gry

Piszemy ,wielkie”, bo juz samo ich wprowadzenie mialo ogromne (cho¢ poczatko-
wo malo doceniane) znaczenie dla teorii ekonomicznej, a analiza postepowania roz-
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grywajacych je graczy okazala si¢ niezmiernie pouczajaca. Z drugiej strony wigkszo§é
z nich to gry male - z niewieloma, czesto tylko dwoma uczestnikami i na ogét o bar-
dzo prostej strukturze. Numerem jeden jest tu niewatpliwie dylemat wieznia, z ktérym
przeprowadzono setki eksperymentéw. Obok dylematu wi¢Znia czesto eksperymento-
wano takze z grami koordynacji, w ktérych gracze, nie majac mozliwo$ci porozumie-
wania sie, musza zgra¢ swoje decyzje tak, by doprowadzity do obopdélnie korzystnego
wyniku, ale mogg to uczyni¢ na rézne sposoby (anegdotycznym przykltadem moze tu
by¢ wyboér strony drogi przez dwéch kierowcéw jadacych z przeciwnych stron w kra-
ju, w ktérym nie reguluja tego przepisy).

Nowy potezny impuls przyszedl w latach osiemdziesigtych, gdy zwrécono uwage
na rodzing bardzo prostych, ale niezmiernie interesujgcych z punktu widzenia poste-
powania graczy gier w postaci ekstensywnej. (W takich grach gracze podejmuja decy-
zje w ustalonej kolejnosci, przy czym decydujacy pdzniej ma przynajmniej cze$ciowa,
a czesto pelng informacje o tym, co wydarzylo sie dotychczas — moze wiec uzaleznié
swojg decyzje od podjetych przez poprzednikéw). Giith, Schmittberger i Schwartze
(1982) pchneli na nowe tory badania doswiadczalne nad targowaniem sie, przepro-
wadzajgc pierwszy eksperyment z najprostszym przetargiem ultymatywnym. Rosen-
thal (1981) wymyslit wieloetapowa, ale takze bardzo przejrzystg ,stonoge”, za$ Berg,
Dickhaut i McCabe (1995) jako pierwsi zajeli sie nieco podobng gra ,zaufanie”, ktéra
nastepnie w roznych wariantach stala sie przedmiotem licznych eksperymentows.

Wsp6lnym wnioskiem z do§wiadczen laboratoryjnych z matymi grami jest to, ze
zazwyczaj, gdy jest to w ogdle mozliwe, przebieg i wyniki tych gier odbiegaja od pro-
gnoz teoretycznych. Wynika to stad, Ze teoria gier przyjmuje zalozenie o racjonalno-
$ci graczy, tymczasem do$wiadczenia wskazujg, ze w grach z niewieloma uczestnika-
mi gracze kierujg sie nie tylko wielkoscig wlasnej wyplaty, ale takze jej poréwnaniem
do wyptat innych graczy. Wystepuja tu z jednej strony zachowania ,rywalizacyjne”
(dgzenie przede wszystkim do uzyskania wyzszej wyplaty niz inni) czy dyktowane za-
wicia, a z drugiej wielu graczy w eksperymentach stara si¢ w mniejszym lub wigk-
szym stopniu postepowac fair w stosunku do innych. Innym potencjalnym Zrédlem
,zaklocen racjonalno$ci” w takich grach jest to, ze gracz na podstawie zaobserwowa-
nych akcji innych graczy moze ocenia¢ ich intencje, co wywotuje w nim takie czy in-
ne emocje i moze mie¢ wplyw na podejmowane decyzje.

Jasne jest wiec, ze wyniki tych eksperymentéw nie dajg sie opisa¢ na wasko poje-
tym gruncie ekonomii, moga natomiast by¢ interesujgce dla psychologéw i socjologéw.

8 Szczegotowy opis wszystkich wspomnianych w tym rozdziale gier, a takze niektérych wynikow uzyskanych w
eksperymentach, Czytelnik znajdzie w pracy Szymona Czarnika (2007) w tym numerze ,Decyzji”. Z tego tez
powodu nie jest on zamieszczony w niniejszym artykule.

Ponadto we wcze$niejszych numerach ,Decyzji” zamiesciliémy obszerniejsze artykuly o przetargu ultymatyw-
nym (Malawski i Roy, 2005) oraz o grze zaufania (Zaleskiewicz i Hetka, 2007) [przypis redakcji]
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Wiele — a w poczatkowej fazie prawdopodobnie wiekszo$¢ — do§wiadczen laboratoryj-
nych z prostymi grami prowadzili wiasnie psychologowie, interesujacy si¢ motywami
podejmowania przez graczy takich, a nie innych decyzji. Innym aspektem interesuja-
cym dla psychologéw sa mechanizmy uczenia si¢ w grach wieloetapowych i powtarza-
nych; tu do dzi§ klasycznym studium pozostaje ksigzka Suppesa i Atkinsona (1960),
ktérzy na podstawie obserwacji w serii starannie zaplanowanych doswiadczen, réznia-
cych sie m.in. zakresem informacji oséb badanych o strukturze gry, zbudowali formal-
ne modele uczenia sie, dobrze sie sprawdzajace w p6zniejszych eksperymentach.

Z drugiej strony w ostatnich latach podjeto préby stworzenia ogélnych teorii po-
stepowania osoby uwzgledniajgcej wyplaty innych graczy, mogacych objasni¢ obser-
wowane w eksperymentach nieegoistyczne wybory. Najbardziej znana z nich, sformu-
towana przez Fehra i Schmidta (1999), prébuje ze sporym powodzeniem wyjasniaé
wiele odstepstw od przewidywarn teorii gier niechecig graczy wobec wynikéw odczu-
wanych jako niesprawiedliwe (inequity aversion). Do ich wystgpienia w prostych
grach, a takze w oméwionych ponizej ,dylematach spotecznych”, wystarczy, by cze$é
graczy — niekoniecznie wszyscy — miala preferencje uwzgledniajgce sprawiedliwosé.

3.3. ,Dylematy spoleczne”

Ta pochodzaca od dylematu wieznia nazwa obejmuje problematyke wezsza niz po-
zostalte nurty, ale ciekawa, istotng i jakby stworzong do badan do$wiadczalnych.

U jej podstaw lezy spostrzezenie, ze liczne sytuacje, w ktérych wielu uzytkownik6w
utrzymuje wspoélne dobro, z ktérego wszyscy odnoszg korzysé i nikogo nie mozna od-
sung¢ od korzystania z niego — na przykiad zielen miejska czy wymiar sprawiedliwo-
$ci - majg strukture analogiczng do dylematu wieznia. Sg to zatem wieloosobowe gry,
w ktérych korzystniejsze spolecznie jest fozenie na utrzymanie dobra przez wszyst-
kich, ale dla kazdego z osobna, jesli tylko nie ma przymusu placenia, strategia domi-
nujaca jest uchylanie si¢ od tego (,jazda na gape”). Cokolwiek bowiem wybiorg inni,
kazdy zyska na nieplaceniu, bo jego skladka nie ma wystarczajaco dlah odczuwalne-
go wplywu na jako$¢ dobra publicznego. Gdy jednak tak postapig wszyscy — i gra znaj-
dzie si¢ w swej jedynej réwnowadze — dobro publiczne zniknie i bedzie to gorsze dla
wszystkich niz sytuacja, w ktdrej wszyscy placili.

Zar6wno obserwacje zachowan w realnym $wiecie, jak i w pierwszych eksperymen-
tach (prowadzonych w latach 70-tych), jednoznacznie stwierdzaja, ze ludzie toza na
dobra publiczne nawet wtedy, gdy nie jest to w Zaden sposéb egzekwowane. Stoi to w
razacej sprzecznosci ze standardowg teorig ekonomiczng - jak pisze John Ledyard
(1994) w znakomitym przegladzie tej tematyki, ,moze najbardziej obok obserwacji in-
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dywidualnych decyzji”. Zauwazmy, ze nawet dla kogo$ przewidujacego ,nieracjonal-
ne” decyzje innych uczestnikdw jedyng optymalng decyzjg w tych grach jest free-riding.
Zjawisko to utrzymuje sie réwniez przy powtarzaniu tej samej gry (cho¢ z czasem
uczestnicy doswiadczen ucza si¢ tozy¢ mniej). W wielu studiach potwierdzono tez fakt,
ze wyzszym wplatom na dobro publiczne sprzyja bezposrednia komunikacja miedzy
graczami, a nie sprzyja anonimowo$¢. Sprzyja im takze symetria sytuacji decyzyjnej:
gdy wszyscy uczestnicy stojg przed tym samym problemem decyzyjnym (tu: maja jed-
nakowe zasoby, ten sam zakres mozliwych wplat i takg samg korzys¢ z dobra publicz-
nego), wplacaja tacznie wiecej niz w poréwnywalnych problemach niesymetrycznych®.

Interesujacy jest tez wariant gry, w ktérym gracze wplacajacy moga poswiecic
cze$é wlasnego dochodu na ukaranie gapowiczéw; okazuje sie, ze cho¢ karanie jest
teoretycznie nieoplacalne, wystepuje czesto i wplywa na podniesienie poziomu wplat
(Fehr i Gachter, 1999). Korzystny wplyw na poziom wplat ma naturalnie takze moz-
liwo$¢ ukarania za jazde na gape przez arbitra z zewnatrz. Natomiast wptyw réznych
innych czynnikéw ,instytucjonalnych”, takich jak np. wielko$¢ grupy na wielkos§é
wplat, nie jest jednoznaczny. Oczywiscie role grajg tez czynniki osobowosciowe i na
ten temat wiele mogg powiedzie¢ psychologowie.

Poniewaz schemat wspélnego, dobrowolnego finansowania dobra publicznego ma
zastosowanie takze do opisu innych sytuacji ekonomicznych - m.in. uzytkowania
wspolnych zasobow takich jak fowisko czy zbiornik z czysta wodg!?, kartelu produ-
centéw, a nawet uczestnictwa w wyborach — a w kwestii motyw6w postepowania w
tej sytuacji jest jeszcze wiele do zbadania, ten kierunek ekonomii eksperymentalnej
takze do$¢ zywo sie rozwija, a regularne konferencje ,Social dilemmas” gromadza
wielu badaczy. Na jednej z ostatnich, ktéra odbyla si¢ w 2005 r. w Krakowie, przed-
stawiono kilkadziesiagt r6znorodnych referatow.

3.4. Eksperymenty rynkowe

Ten nurt badan najscislej kojarzy sie z pojeciem ,ekonomia eksperymentalna” i w od-
réznieniu od opisanych powyzej jest prawie wytacznie domeng ekonomistéw. Badaczy
interesujg tu w mniejszym stopniu indywidualne decyzje uczestnikow, a w wigkszym ich
efekty na poziomie catego rynku.

Pierwsze historycznie byto do§wiadczenie Chamberlina (1948), ktéry chcial ekspe-
rymentalnie sprawdzi¢, czy wolny, zdecentralizowany rynek samoczynnie zmierza do

% Ta prawidtowoé¢ nie ogranicza si¢ tylko do gier dobra publicznego: w eksperymentach wszystkich typéw sy-
metria problemu sprzyja zachowaniom ,prospolecznym”.

10 Tragedia wspdlnot” opisana po raz pierwszy w stynnym artykule Hardina (1968).
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réownowagi. Przeprowadzil on seri¢ prostych eksperymentéw, w ktérych potowa
uczestnikéw - sprzedajacy — miata na zbyciu po jednostce dobra kazdy, a druga poto-
wa - kupujacy - chciata kupi¢ po jednostce. Kazdy sprzedawca (kupujacy) znat swo-
ja minimalng (maksymalng) akceptowalna cene transakcji, stanowigca jego prywatng
informacje, a transakcje zawierano w drodze negocjacji miedzy kupujacym a sprze-
dajacym. Wyniki okazaly si¢ doé¢ zaskakujgce: na wiekszosci rynkéw wolumen obro-
tow byl wiekszy niz w teoretycznej rownowadze, a $rednia cena transakeji nizsza.

Selten (1967) przeprowadzit serie podobnych, bardziej rozbudowanych doswiad-
czen, w ktérych rynek dziatal przez kilka kolejnych sesji, a sprzedajacych zastapili pro-
ducenci, indywidualnie decydujacy przed kazda sesja o wielkosci produkcji. Kazdy pro-
ducent mial wlasng tabele kosztéw produkeji w zaleznosci od jej wielkosci i dazyt do
uzyskania jak najwiekszego zysku, a kazdy konsument (kupujacy) miat swojg wtasng ta-
bele uzytecznosci w zaleznosci od wielkosci zakupéw i maksymalizowal réznice miedzy
ta uzyteczno$cig a wydatkami. Obiektem pojedynczej transakcji mogta by¢ dowolna
liczba (istniejacych) jednostek towaru. Przebieg i wyniki tych eksperymentéw byly réz-
ne w réznych przypadkach, obserwowano rézne interesujace zjawiska, m.in. préby two-
rzenia zwigzku kupujacych i wspdlnego negocjowania z producentami (,nie bedziemy
kupowac po cenach powyzej 25”) oraz spontaniczne zawieranie w niektérych grupach
kontraktéw terminowych. Ogdlna konkluzja byta jednak taka, ze sily kierujace taki ry-
nek ku réwnowadze sg stabe i wiele zalezy od przebiegu pierwszej sesji: jezeli poczatko-
wo ustali si¢ np. niska produkcja i wysokie ceny, stan ten moze trwaé dtugo.

Smith (1962) zmodyfikowat procedure eksperymentalng Chamberlina w ten spo-
s6b, ze wszyscy kupujacy (sprzedajacy) publicznie oglaszali ceny, po jakich gotowi
byli kupié¢ (sprzedaé) jednostke dobra, a transakcja nastepowata w momencie, gdy
ktorys z kupujacych akceptowal najtaniszg z ofert sprzedazy lub ktérys ze sprzeda-
jacych przyjmowal najdrozsza z ofert kupna. Byta to zatem zwykta aukcja dwustron-
na, ktérej zasadniczy mechanizm jest taki sam jak na gietdach papieré6w wartoscio-
wych podczas notowan cigglych. Na takiej aukcji Smith zaobserwowal szybka
zbiezno$¢ cen transakcji do teoretycznej ceny rownowagi i bardzo wysoka efektyw-
no$¢ - realizacj¢ ponad 95 proc. maksymalnych teoretycznie mozliwych korzysci z
zawartych transakcji. Ten eksperyment wywolat (cho¢ nie od razu) duzy oddzwigk.
W nastepnych latach zaréwno sam Smith (1964), jak i inni ekonomisci wielokrotnie
prowadzili podobne do$wiadczenia z réznymi konfiguracjami charakterystyk
uczestnikow i szczegétami procedury. Ich wyniki jednoznacznie wskazujg na to, ze
efektywnos$¢ rynku zalezy od obowigzujacego na nim mechanizmu, a scentralizowa-
na aukcja dwustronna z powszechnie znanymi cenami transakcji zazwyczaj jest naj-
bardziej efektywng metoda wymiany. Nieco - ale niewiele — mniej efektywne okazu-
ja sie aukcje jednostronne, tzn. takie, na ktérych tylko sprzedawcy (lub tylko nabyw-
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cy) proponujg ceny transakcji, a druga strona akceptuje je lub nie. Jednak przy
wszystkich typach aukcji z publicznie oznajmianymi ofertami w trakcie powtarza-
nia gry obserwowano szybka zbiezno$¢ do cen réwnowagi i wysoka efektywnosé.
Stwierdzono takze efekty daleko wychodzace poza to, co o doskonatej konkurencji
piszg podreczniki. Smith (1982) spostrzegl, ze do osiagniecia zbieznosci do opti-
mum nie jest wcale niezbedna duza liczba oferentéw i nabywcoéw — wystarczy po kil-
ka o0séb po obu stronach rynku. Zas Gode i Sunder (1993) stwierdzili, ze aukcje
dwustronne pozostajg bardzo efektywne nawet wtedy, gdy czes¢ ich uczestnikéw zo-
stanie zastgpiona bezmy$lnymi programami komputerowymi.

W ostatnich latach zupelnie nowe perspektywy rozszerzenia badan na zewnatrz la-
boratoriéw stwarzajg aukcje internetowe, ktérych organizatorzy uzyskuja potencjal-
nie bardzo interesujace zbiory danych.

Badania eksperymentalne nad aukcjami sg wazne takze dlatego, ze uzyskane w
nich wyniki mogg stanowic interesujace wskazéwki dla duzych decydentéw w rzeczy-
wistym $wiecie - np. dla rzadu zamierzajacego sprzedaé na aukcji czestotliwosci ra-
diowe czy dla agencji regulacyjnej majacej za zadanie dba¢ o efektywnos$¢ i wlasciwe
funkcjonowanie rynku. Takze inne eksperymenty rynkowe - dotyczace np. bodzcow
do zmowy producentéw, pozycji przetargowej monopolisty i jej wykorzystywania itp.
- bywaja interesujace dla praktykow.

Eksperyment ekonomiczny umozliwia znalezienie przyblizonych, symulacyjnych
rozwigzan probleméw dla skomplikowanych modeli rynku, dla ktérych nie jest moz-
liwe znalezienie rozwigzania analitycznego. Jednym z takich przyktadéw jest gra Ho-
tellinga, w ktérej uczestnicy rynku konkuruja przez wybér lokalizacji firmy. Dla
dwoch firm ,w miescie potozonym wzdtuz linii” znalezienie réwnowagi Nasha jest do-
sy¢ proste. Problemem staje sie wprowadzenie do gry wickszej ilosci firm, ktére nie
sa homogeniczne oraz polozone sa w przestrzeni o niejednostajnym rozkltadzie poten-
cjalnych klientéw. W szeregu eksperymentéw prowadzonych z uzyciem specjalistycz-
nego oprogramowania Kusztelak i Pogorzelski (2007) wykazali istnienie pewnych nie-
znanych regul lokalizacji przestrzennej firm. Jedna z ujawnionych zaleznosci moze
mie¢ duze znaczenie dla polityki gospodarczej, a szczegdlnie zminimalizowania nie-
korzystnych efektéw globalizacji. Przy wejsciu nowych firm na rynek wielkos¢ firm
wchodzgcych ma wplyw na strategie lokalizacyjne. Duze firmy bedg dazyly do zajecia
centralnego polozenia, za$ rozktad malych firm bedzie jednostajny na calej przestrze-
ni. Wynik ten moze oznaczaé, ze wejscie na rynek duzych koncernéw miedzynarodo-
wych prowadzi¢ bedzie do marginalizacji peryferii i koncentracji aktywnosci w cen-
trum, co z punktu widzenia polityki regionalnej kraju nie jest zjawiskiem pozadanym.
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4. Wybrane badania na Wydziale Nauk Ekonomicznych UW

Klasyczny eksperyment ekonomiczny, aby spetnia¢ warunki poprawnosci metodo-
logicznej, musi by¢ przeprowadzony w kontrolowanych warunkach. W bardzo rygo-
rystycznym ujeciu oznacza to, ze podejmowane decyzje sag w pelni anonimowe - nie
ma mozliwo$ci porozumiewania si¢, a gracze zamknieci sg w boksach przed kompu-
terami. Aby wyeliminowac efekt framingu (kontekstu sytuacyjnego), dokonujg oni wy-
boru miedzy sztucznymi alternatywami, ktére przedstawiane sa niemal jak w pod-
recznikowym modelu teorii gier. Wprawdzie jedni z twércéw ekonomii eksperymen-
talnej David Kahneman i Amos Tversky (1979) w swoich eksperymentach pokazywa-
li znaczenie framingu w wyborach ekonomicznych, ale wyniki tych eksperymentéw zo-
staly potraktowane jako przestroga w tworzeniu eksperymentéw, a nie wskazéwka do
dalszych badan. Odejscie od tych zasad i urealnienie warunkéw podejmowania decy-
zji ekonomicznych prowadzi do pojawienia si¢ zaburzenia, nad ktérym eksperymenta-
tor nie ma kontroli. Zaburzenie to nie ma w pelni losowego charakteru i zawarta jest
w nim bardzo istotna informacja dotyczaca rzeczywistych zachowan ludzi. Ekonomi-
$ci nie dysponowali dostatecznie dobrymi narzedziami, ktére bylyby w stanie analizo-
wac te zaburzenia. Jednak coraz cze$ciej w ekonomii eksperymentalnej podejmuje sie
proby ich badania i wykorzystuje do tego narzedzia pozyskane z innych nauk spotecz-
nych. Jakiego rodzaju sa to zaburzenia? Przede wszystkim sg to: oddziatywanie kultu-
ry, tworzenie sieci powigzan, brak homogenicznos$ci graczy oraz emocje.

4.1. Kultura ma znaczenie

W celu okreslenia wptywu kultury i norm spotecznych na zachowania ekonomicz-
ne ekonomia eksperymentalna opuscita laboratorium i zainteresowala si¢ naturalny-
mi eksperymentami oraz tworzeniem eksperymentéw polowych (field experiments).
Wprowadzenie w realnym $wiecie nietypowych rozwigzan mikrofinansowania przed-
siebiorstw, ochrony zdrowia, redystrybucji débr publicznych daja niepowtarzalng
szans¢ analizy zachowan ekonomicznych. Brak kontroli $rodowiska eksperymentu
musi by¢ jednak zrekompensowany poglebiong analizg spoteczna.

Gloéwnym obszarem wykorzystania eksperymentéw polowych jest tworzenie roz-
wigzan instytucjonalnych sprzyjajacych rozwojowi ekonomicznemu, a gtéwnym pro-
blemem badawczym - kwestia motywacji. Cieckawym przyktadem jest przeprowadzo-
ny przez Duflo i Rema (2005) eksperyment zmieniajacy zasady wynagradzania na-
uczycieli w jednej z indyjskich szkét. W Indiach problemem szkét jest nie absencja
uczniéw, ale absencja nauczycieli. W losowo wybranych szkotach zostal wprowadzo-
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ny system motywowania nauczycieli polegajacy na rozdaniu aparatéw fotograficz-
nych, w ktérych nie mozna bylo zmieni¢ opcji zegara. Nauczyciel byt dodatkowo wy-
nagradzany za dostarczenie zdjecia z poczatku i konca zajec¢ szkolnych w otoczeniu
uczniéw. Zdjecie bylo wazne, jezeli czas miedzy jednym i drugim wynosit przynaj-
mniej 5 godzin i na zdjeciach bylo minimum 5 uczniéw. Po 18 miesigcach ekspery-
mentu liczba nieobecno$ci nauczycieli w szkole spadta blisko dwukrotnie.

Nieformalny, ale dosy¢ dlugo dziatajacy eksperyment polowy prowadzony jest na
Wydziale Nauk Ekonomicznych UW (WNE UW). Problemem trapigcym wiekszo$¢
uczelni ekonomicznych jest brak zaangazowania studentéw wyzszych lat. Czwarty i
piaty rok studiéw traktowany jest przez studentéw juz jako okres zdobywania do-
$wiadczenia zawodowego, a nie rozwijania zainteresowan naukowych. W ramach
kursu Mikroekonomii IIT wprowadzono system ocen, ktéry mozna $miato nazwac eks-
perymentem polowym. Studenci wystepujg na tych zajeciach w podwdjnej roli: eks-
perymentatoréw testujacych teorie mikroekonomiczng oraz ,krélikéw doswiadczal-
nych”. W ramach prowadzonych eksperymentéw studenci zarabiaja w fikcyjnej walu-
cie, za ktérg moga wylicytowaé pod koniec zaje¢ ocene z kursu. Ocena ostateczna jest
réwna maksimum z oceny za przygotowane opracowanie swojego eksperymentu w
postaci artykutu (minimum 3) oraz wylicytowanej oceny. Wyniki tego polowego eks-
perymentu sg obiecujace. Po przeszlo 5 latach prowadzania zaje¢ wedtug tych zasad
studenci uczeszczajacy na ten kurs opublikowali blisko 20 artykuléw w czasopismach
recenzowanych. Siedem prac magisterskich oraz zaliczeniowych zostalo uhonorowa-
nych réznego rodzaju nagrodami wydzialowymi i krajowymi.

Innym niespodziewanym wynikiem rozwoju metod eksperymentalnych w ekono-
mii jest wykorzystanie metod ekonomii eksperymentalnej przez inne nauki spoteczne.
Eksperyment stal sie dla nich cennym narzedziem badania wplywu uwarunkowan
kulturowych na podejmowane decyzje ekonomiczne. Badacze skupieni wokét projek-
tu Cross-Cultural Experimental Economics potraktowali wyniki badan przeprowadzo-
nych na uniwersytetach amerykanskich jako baze do poréwnan z wynikami ekspery-
mentéw spoleczenstw Europy, Ameryki Lacifskiej, Azji i Afryki (Henrich i inni, 2005).
W kazdej z 17 spolecznosci powtarzano te same trzy podstawowe eksperymenty: dyk-
tator, ultimatum, dobra publiczne. Eksperymenty te uzyte byly zaréwno do testowania
racjonalnosci podejmowanych decyzji, jak i byly alternatywnym narze¢dziem pomiaru
kapitalu spotecznego. Wyniki tych eksperymentéw nie podwazyly zatozenia o racjo-
nalnosci, ale mozna bylo zauwazy¢ silny wptyw czynnikéw kulturowych na podejmo-
wane decyzje. Uczestnicy eksperymentu mapowali decyzje z ich realnego $wiata na
warunki eksperymentu. Wyniki byly zaskakujace. Réznice w stopniu rozwoju cywili-
zacyjnego nie byly przyczyna réznic w wynikach eksperymentéw. I tak, zdolnos¢ ko-
operacji w duzej mierze zalezata od typu pozywienia i wykonywanej pracy. Zadziwia-
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jaco wysoka byla che¢ karania w niektérych spoteczenstwach pierwotnych - duzo
wyzsza niz w spoteczenistwach rozwinietych. Takie zachowanie mozna ttumaczy¢ nie-
efektywnoscig zachowan altruistycznych, jak i wytworzeniem postaw kooperacyjnych
w toku rozwoju cywilizacyjnego.

Oddzialywanie norm spolecznych bardzo fatwo zauwazy¢ na rynku pracy. Zaréw-
no w literaturze naukowej, jak i popularnej analizujgcej rynek pracy w Polsce zwraca
sie uwage na duzy, w poréwnaniu z innymi krajami UE, odsetek rencistow, emerytéw
i nieaktywnych zawodowo w stosunku do oséb w wieku produkcyjnym (Socha i Sztan-
dar-Sztanderska, 2000). Zjawisko to czesto ttumaczone jest btednymi zatozeniami po-
lityki spoleczno-ekonomicznej na poczatku lat dziewiecdziesiatych. Ceng ,spokoju spo-
tecznego” i ,przyzwolenia” na gleboka reforme rynkowa bylo wzmocnienie ochronne;j
roli panistwa. Na dtuzszg mete spowodowalo to jednak zmniejszenie motywacji do pra-
cy. Podejmowane dzialania biurokratyczne oraz rynkowe wydajg si¢ by¢ niewystarcza-
jace w regulacji rynku pracy, gdyz nie uwzgledniajg oddzialywania norm spotecznych.
W tradycyjnych modelach makroekonomicznych zupetnie pomija sie w analizie czyn-
niki pozaptacowe wplywajace na decyzje agentéw ekonomicznych. O ile pominiecie
norm spotecznych w mikroekonomicznych modelach wyboru débr konsumpcyjnych
moze by¢ uzasadnione, o tyle nieuwzglednienie tych norm na rynku pracy moze powo-
dowa¢ powazne rozbiezno$ci miedzy zachowaniami obserwowanymi a wynikami ana-
lizy modelu. Wigkszo$¢ pracownikéw wchodzi na rynek pracy bez zadnego do$wiad-
czenia, pierwszy wybor pracy czesto determinuje dalszy rozwdj kariery oraz w przeci-
wienistwie do sprzedazy débr rodzi znacznie wiecej nieprzewidzianych emocji, zaanga-
zowania oraz rywalizacji. Spoleczefistwo moze by¢ niejednorodne pod wzgledem sto-
sunku do pracy - cze$¢ grup spotecznych moze charakteryzowac sie etosem pracy nie-
zaleznym od czynnikéw placowych - czg¢$¢ za§ ma diametralnie inne podejscie i chce
wszelkimi sposobami unikngé podejmowania pracy (Camerer, 2005). Klasyczna eko-
nomia pracy zar6wno nie uwzglednia zlozonosci decyzji podejmowanych przez jed-
nostki, jak réwniez nie jest w stanie zanalizowac sieci powigzan spolecznych.

Seria eksperymentéw przeprowadzonych na WNE UW nieco przybliza oddzialywa-
nie norm spotecznych na rynek pracy. Pierwszy z serii eksperymentéw byl powtérze-
niem modelu Gift Exchange Game (Bobrowicz, 2005). W eksperymencie tym bada si¢
istnienie efektu obdarowywania na rynku pracy. Pracodawca ustala ptace powyzej po-
ziomu réwnowagi rynkowej. Pracownik odwdziecza sie pracodawcy wyzszym pozio-
mem wysitku wktadanego w prace. Wykrycie tego efektu byto wytlumaczeniem stabil-
nosci plac w okresie recesji gospodarczej. Eksperyment prowadzony na studentach
WNE UW przywi6dt optymistyczne obserwacje — osoby, ktére nie pracowaly, nie ulega-
ly wplywowi oddziatywania norm spotecznych i ich zachowania byly potwierdzeniem
istnienia efektu obdarowywania. Niestety, eksperymenty powtarzane na innej grupie
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przyniosty diametralnie odmienne wyniki. Réznica wynikata z doboru préby - osoby juz
pracujace ulegaty wplywowi norm spotecznych i gra zamieniala si¢ w wymiane kar, czy-
li ujemny efekt obdarowania. Na podstawie tych obserwacji stworzony zostal ekspery-
ment Gift or Penalty Exchange Game, ktérego celem jest udowodnienie istnienia nieho-
mogeniczno$ci postaw motywacyjnych w stosunku do pracy (Kopczewski i Matysiak,
2008). Potwierdzeniem oddzialywania norm spotecznych na rynek pracy byl ekspery-
ment, w ktérym uczestnicy mieli wybér: praca lub renta (Kopczewski i Matysiak, 2008).
Renta finansowana byta z podatkéw ptaconych przez pracujacych. Wybér pracy wigzat
sie z podjeciem ryzyka. Efektywnym rozwigzaniem w tej grze jest strategia podjecie pra-
cy przy zalozeniu, Ze wszyscy podejmg prace — brak obcigzajacych wynagrodzenia po-
datkéw. Warto$¢ oczekiwana wyplat z pracy przy zalozeniu, ze wszyscy pracujg jest du-
70 wieksza niz renta. Jezeli przyja¢ racjonalno$¢ zachowan pracownikéw, to zaden z
nich nie powinien przechodzi¢ na rente. Jedynie czynniki irracjonalne mogg go do tego
skfoni¢. Takim irracjonalnym czynnikiem moga by¢ normy zachowan spotecznych, kt6-
re dotyczg postrzegania pracy. W kilku probnych eksperymentach zaobserwowano wy-
chodzenie graczy z rynku pracy na korzy$¢ renty. Przejécie to w pewnym momencie
przybralo gwaltowang forme i bylo wywolane obawg przed irracjonalnym zachowa-
niem innych graczy przechodzacych na rente - efekt domina.

4.2. Tworzenie sieci powigzan

Mikroekonomiczne modele zachowan jednostek przeniesione do analizy dziatania
zbiorowosci nie dajg zadowalajgcych wynikéw. Zbyt rygorystyczne zalozenia syntezy
neoklasycznej - homogeniczno$¢ jednostek oraz brak uwzglednienia sieci wzajem-
nych powigzan — powodujg bardzo daleko idace uproszczenie zalezno$ci ekonomicz-
nych na poziomie makro i wlasciwie nie przystajg do analizy zachowan zbiorowosci
na nizszym poziomie dezagregacji. Mikroekonomia ma tez klopoty z opisem zacho-
wan jednostek w ramach tych zbiorowosci, co wynika z nietrywialnego charakteru
rozwigzan gier n-osobowych. Ekonomia eksperymentalna powoli wchodzi na te nowe
obszary badan. Przez obserwacje zachowan grup eksperymentalnych prébuje sie wy-
pracowac sposoby analizy zachowan zbiorowosci - spoleczefistwa i ich wzajemnych
interakcji w dzialaniach ekonomicznych. Jednym z najprostszych sposob6w jest po-
wtdrzenie eksperymentéw w grupach. Przejecie metod badan z innych dziedzin nauk
spolecznych pozwala na analiz¢ uzyskanych wynikéw, np. zapis eksperymentu na wi-
deo. Na podstawie wynikéw badan eksperymentalnych prowadzonych na przyktad w
CREED w Amsterdamie (Center for Research in Experimental Economics and Political
Decision-making) mozna sformutowaé hipoteze: zachowanie grup podobne jest do za-
chowan jednostek - jest ono zgodne z aksjomatami racjonalnego wyboru Bosmana,
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Hennig-Schmidt i van Windena (2006). Zatozenie o racjonalno$ci przenosi si¢ na wyz-
szy poziom agregacji. Jest to znacznie prostsze metodologicznie podej$cie niz zasada
racjonalnosci socjologicznej, ktéra byla pierwsza préba przeniesienia zasady racjo-
nalnosci w odniesieniu do catych spotecznosci'!.

Niezwyklym polem badan ekonomii eksperymentalnej jest $rodowisko samych
ekonomistow. Pierwsze obserwacje dotyczyly studentéw ekonomii, ktérzy brali udziat
w eksperymentach ekonomicznych. Jezeli eksperyment byl gra studenta z naturg, to
przyszli ekonomisci dawali sobie rade z problemem bardzo dobrze i szybciej niz inni
osiggali wynik optymalny. Gdy eksperyment wymagat dziatania kooperacyjnego, stu-
denci ekonomii stawali sie bezradni wobec stawianych przed nimi zadan. Nie byli w
stanie wytworzy¢ na czas eksperymentu tak silnych wiezi spotecznych, aby zabezpie-
czy¢ sie przed pokusg naduzycia. Ich wybory byly zdeterminowane podrecznikowym
rozwigzaniem gry Dylemat Wi¢Znia. Wybierali strategie egoistyczng i to niezaleznie
od warunkéw gry. Paradoksalnie osoby z wyksztalceniem ekonomicznym w takich
grach uzyskiwaly nizsze wyniki niz humani$ci (Kopczewski, 2003). Tego typu obser-
wacje wpisuja sie w dyskusje toczong juz od lat, czy ekonomisci sg bardziej egoistycz-
ni niz przedstawiciele innych zawodéw. Oczywiscie mozna znalez¢ kilkanascie publi-
kacji, w ktérych autorzy wskazujg na niepozadane efekty studiowania ekonomii, ale
w publikacjach oponentéw nie brakuje argumentéw podwazajacych te hipoteze. W
badaniu oczekiwan inflacyjnych (Pogorzelski, 2007) hipoteza badawcza dotyczaca
srodowiska ekonomistéw zostata nieco zmodyfikowana. Nie skupiono sie na konfron-
tacji postaw egoistycznych i altruistycznych, tylko na okresleniu wplywu samej wie-
dzy ekonomicznej na postrzeganie zjawisk inflacyjnych. Eksperyment testujacy sposo-
by predykcji inflacji zostal przeprowadzony na trzech grupach: ekspertach makroeko-
nomicznych sektora bankowego, studentach ekonomii oraz uczestnikach Festiwalu
Nauki - osobach ,z ulicy”, zainteresowanych ekonomia. Wyniki eksperymentéw wska-
zywaly na brak homogenicznosci tych grup. Eksperci ekonomiczni zachowywali sie
zgodnie z zasada oczekiwan racjonalnych. Byli w stanie znalez¢é mechanizm generu-
jacy procesy inflacyjne i na tej podstawie dobrze prognozowaé przyszlg inflacje. Stu-
denci ekonomii formutowali swoje oczekiwania na podstawie przeszlych stanéw in-
flacji, a przez to popetniali systematyczny biad - ich oczekiwania inflacyjne formuto-
wane byly w sposéb adaptacyjny. Uczestnicy Festiwalu Nauki zupelnie nie rozumieli
mechanizméw wplywajacych na inflacje i po kilkunastu rundach gry zanotowano po-
ziom graniczny inflacji (10 000 proc.), przy ktérym program komputerowy nie byt w
stanie dalej prowadzi¢ obliczen. Wyniki tego eksperymentu byly zaskoczeniem, ponie-
waz skala ujawnionych dysproporcji miedzy tymi grupami byla niespodziewanie du-
za. Wprowadzana do modeli makroekonomicznych heterogenicznosé¢ agentéw ekono-

11 Jezeli dla czlonka danej spotecznosci mozliwe jest podjecie dziatania, z ktérego tgczna korzy$é spoteczna jest
wieksza niz tgczne strata, to moze podjaé to dzialanie.
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micznych znalazla swoje empiryczne potwierdzenie w wynikach eksperymentu. Dal-
szym krokiem moze by¢ wyodrebnienie grup w ramach danej spotecznosci oraz okre-
$lenie ich udzialu w podejmowaniu decyzji ekonomicznych wplywajacych na obser-
wowane zmiany na poziomie makro.

Innym ciekawym uzupelieniem analizy ekonomicznych zachowan spolecznych
jest eksperyment Tworzenie wielkiej koalicji (Strawinski i Kopczewski, 2008). W eks-
perymencie tym studenci walczg o przydzial kilku koncesji. Moga oni zawiera¢ dowol-
nej wielkosci koalicje, ktérych celem jest zgromadzenie funduszy na zakup konces;ji.
W kazdej rundzie studenci mogg formowaé¢ na nowo koalicje i sktada¢ anonimowe
oferty kupna koncesji. W klasycznych modelach koalicja formuje sie w celu przejecia
débr rzadkich. Sens tworzenia koalicji wynika ze zwickszenia majatku przez wyklu-
czenie z podzialu innych os6b. W tym eksperymencie ze wzgledu na wystgpienie kosz-
tow transakcyjnych oraz kosztéw konkurowania o koncesje, Pareto-efektywnym roz-
wigzaniem jest stworzenie wielkiej koalicji, ktéra nie wyklucza zadnego z uczestnikéw
gry. Podczas eksperymentéw nie doszlo nigdy do stworzenia wielkiej koalicji. Studen-
ci nie byli w stanie jej uformowac. Jest to zaskakujgcy wynik. Oznacza to, ze potrze-
ba przynaleznosci do grup jest cenniejsza niz zysk ekonomiczny wynikajacy ze stwo-
rzenia wielkiej koalicji. Po uformowaniu grup sg one stabilne i w trakcie kolejnych
rund ich zachowania sg zgodne z zalozeniem o racjonalnosci, co jest potwierdzeniem
wynikéw wezesniejszych eksperymentéw prowadzonych w CREED.

4.3. Emocje

W teorii ekonomii emocje traktuje sie jako losowe zaburzenie, ktérego oddziatywa-
nie stabnie wraz z procesem uczenia, co oznacza, ze czynnik ten pomija si¢ w dalszej
analizie. Zaklada sig¢, ze jednostki moga odchyla¢ sie od wyboréw optymalnych na
skutek dziatania emocji, ale po usrednieniu efekt ten znika — odchylenia wzajemnie sie
znoszg. W badaniach empirycznych — mikroekonometrii — oddziatanie emocji traktu-
je sie jako bialy szum. Mozna jednak wskazaé przypadki empiryczne, w ktérych emo-
cje znacznie zaburzajg wybory ekonomiczne nie tylko w skali indywidualne;j, ale tez
na poziomie makroekonomicznym. W Polsce tego typu zaburzenie mialo miejsce wraz
z wprowadzeniem podatku od oszczednosci i dochodéw kapitatowych (tzw. podatek
Belki). Tuz po ogloszeniu wprowadzenia podatku znaczna cze$¢ o0s6b oszczedzaja-
cych w bankach wycofata swoje wklady i przeniosta swoje aktywa do innych form in-
westowania. Na podstawie statystyk z tego okresu mozna zauwazy¢, ze ubytek depo-
zytoéw nie zostal w calo$ci przeniesiony do innych form inwestowania ani tez nie wply-
nal na zwigkszenie konsumpcji (Bohdanowicz, 2004). W skali makro mozna bylo za-
rejestrowaé wynik nieracjonalnos$ci jednostek — znaczna cze$¢ wycofanych oszczedno-
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Sci stala sie niepracujacymi funduszami. Wycofanie wktadéw bankowych bez reinwe-
stowania funduszy i wzrostu konsumpcji byto zniszczeniem potencjalnego dochodu, a
wiec dziataniem nieracjonalnym. Podobny skutek moze przynie$¢ wprowadzanie zbyt
restrykcyjnego systemu podatkowego - niszczeniem dochodu jest zmniejszenie ak-
tywnos$ci zawodowej. Eksperyment Power-to-Take analizuje tego typu destrukcyjne za-
chowania (Bosman i van Winden, 2002, Bohdanowicz, 2004). W eksperymencie tym
dzieli sie uczestnikoéw eksperymentu na dwie grupy. Kazdy z graczy na poczatku eks-
perymentu dysponuje pewng kwotag M. W grupie A gracze majg mozliwos¢ okreslic,
jaki procent kwoty M zabiorg graczowi z grupy B. Odpowiedzig gracza z grupy B mo-
ze by¢ tylko zniszczenie czesci kwoty M, jakg dysponowat na poczatku eksperymentu.
Nie jest racjonalnym dzialaniem zniszczenie swojego dochodu, niezaleznie od wielko-
Sci przyjetej przez gracza A. Wyniki tego eksperymentu wskazujg jednak na dziatanie
emocji i niszczenie dochodu. Przekroczenie 50 proc. stawki zabranej przez gracza A
stanowi wielko$¢ graniczng. Po jej przekroczeniu w wiekszosci przypadkéw dochodzi
do niszczenia dochodu i to nierzadko w 100%.

Wyniki tego typu eksperymentu sg bardzo wazng informacja dla decydentéw, gdyz
pokazujg mozliwe reperkusje btednych decyzji politycznych wplywajacych na dziatania
ekonomiczne jednostek. Jednak zainteresowanie tradycyjnej ekonomii emocjami jest
znikome, gdyz uwzglednienie ich nielosowego charakteru w wyborach ekonomicznych
podwaza paradygmat racjonalno$ci. Ekonomia eksperymentalna powoli przyswaja to
zagadnienie dla gtéwnego nurtu ekonomii. Na razie jest to préba oszacowania i uwzgled-
nienia w rachunku ekonomicznym kosztéw dziatan emocjonalnych. Ekonomisci nie sg
jednak w stanie dokona¢ predykcji zachowan emocjonalnych ani na podstawie modeli
teoretycznych, ani tez na podstawie badan empirycznych. Aby bylo to mozliwe, ekono-
mia musi otworzy¢ si¢ na inne dziedziny nauk spotecznych i zaadoptowa¢ nowe narze-
dzia badawcze, tak jak mialo to miejsce z metodami eksperymentalnymi.
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